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Veranstalter Sponsor Mitveranstalter und Organisation

Der 10. IT-Unternehmertag

»Die Herausforderung — Erfolgreiche Mitarbeitergewinnung
im IT-Mittelstand*“

Fachveranstaltung fur IT-Unternehmer
unter der Schirmherrschaft des bitmi

am Mittwoch, 31. Januar 2018, in Frankfurt am Main

Agenda
ab 09:00 Uhr BegriRungskaffee
09:30 Uhr Eroffnung der Veranstaltung und Begriif3ung
Andreas Barthel, connexxa
09:45 Uhr svorstellung der Umfrageergebnisse zum Thema
Personalgewinnung in der IT-Branche®
10:00 Uhr Keynote ,Berufswahl 2020: Erwartungen und Winsche
der jungen Generation®
Prof. Dr. Klaus Hurrelmann, Hertie School of Governance
10.40 Uhr Diskussion
10:50 Uhr Kaffeepause
11:15 Uhr .Die Personalgewinnungsstrategie®
. Wie Sie die passenden Arbeithehmer finden und gewinnen
° Wie Sie eine Arbeitgebermarke aufbauen
Andreas Nau, easySoft. (Autor des Buches ,WERTVvoll in die Zukunft®)
11:55 Uhr Diskussion
12:05 Uhr .Mitarbeiter halten, entwickeln und anspornen*
o Sinn stiften bei der Arbeit — Vision und Werte
. Unternehmenskultur und agile Fihrung
. Mitarbeiter entwickeln und dauerhaft binden
Sven O. Rimmelspacher, Pickert & Partner
12:45 Uhr Diskussion
13:00 Uhr Mittagspause

P6hnl & Schottler GbR — Sales Training und -Management — Berner Str. 79 — D-60437 Frankfurt
Tel.: +49 69 90 50 944-0, Fax: +49 69 90 50 944-29, e-Mail: info@ps-sales-training.de



Veranstalter

14:15 Uhr

14:50 Uhr

15:00 Uhr

15:30 Uhr

15:45 Uhr

16:00 Uhr

16:30 Uhr

16:45 Uhr

bis 17:00 Uhr

Sponsor Mitveranstalter und Organisation

.Wie die Digitalisierung den IT-Arbeitsmarkt veréandert*
. Trends und Herausforderungen

. Chancen und Lésungsansatze fur den IT-Mittelstand

Jurgen Penth, SPECTRUM

Diskussion

~Spielerisch IT-Talente gewinnen*

e Welche Bediirfnisse und Erwartungen haben IT-Berufseinsteiger?”

e  Wie kann Recruitainment fir IT-Unternehmen beim Recruiting und Employer
Branding nitzlich sein

Lutz Leichsenring, young targets GmbH

Diskussion

Kaffeepause

~Mitarbeitergewinnung und Mitarbeiterbindung im IT-Vertrieb®
. Die richtigen Mitarbeiter fir den Vertrieb — Woran Sie sie erkennen

° Wie Sie die Loyalitat und Motivation bei Vertriebsmitarbeitern fordern
Katerina lliadis, Po6hnl & Schottler GbR

Diskussion

Schlusswort

Ende der Veranstaltung
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Moderator

Die Referenten

Sponsor

Dipl.-Kfm.

Andreas Barthel,
Geschaéftsfuhrer der
connexxa Services
Europe Ltd.,
Frankfurt am Main

dot connector

Lutz Leichsenring
Young targets GmbH
Berlin

Unternehmer
Andreas Nau
Mitgriinder und
Geschaftsfuhrer der
easySoft. GmbH,
Metzingen

Dipl. Wirtsch.-Ing.
Jurgen Penth
Geschaftsfuhrer der
SPECTRUM

IT PROV GmbH,
Stuttgart

Mitveranstalter und Organisation

Keynote-Speaker

Prof. Dr.

Klaus Hurrelmann
Jugendforscher,
Hertie School of
Governance,
Berlin

Unternehmer

Sven O. Rimmelspacher
Geschaéftsfuhrer der
Pickert & Partner GmbH,
Pfinztal

Vertriebstrainerin
Katerina lliadis,

Pohnl & Schottler GbR,
Frankfurt am Main
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Riickantwort

Zur Fachveranstaltung fur IT-Unternehmer am Mittwoch, 31. Januar 2018, im relexa hotel in Frankfurt
am Main zum Thema:

,Die Herausforderung — Erfolgreiche Mitarbeitergewinnung

im IT-Mittelstand*

melde ich mich hiermit verbindlich an:

Firma
Vor- und Zuname

Strasse
Vor- und Zuname

PLZ/Ort

Telefon
Datum Unterschrift E-Mail
O Mitglied im Bundesverband IT-Mittelstand e.V.

(falls zutreffend bitte ankreuzen)

Die Teilnahmegeblihr betragt pro Person 295,00 € zuziglich MwSt. Darin enthalten sind die Kaffeepausen,
alle Getranke und das Mittagessen. Fir Mitglieder des Bundesverband IT-Mittelstand e.V. (bitmi) reduziert
sich die Geblhr auf netto 200,00 €.

Sie erhalten nach Eingang der Anmeldung Ihre Reservierungsbestatigung und die genaue Anschrift des
Veranstaltungshotels.

Bitte beachten Sie: Die Teilnahme an der Veranstaltung ist nur méglich, wenn die Teilnahmegebhr bis
zum Veranstaltungstermin bezahlt wurde. Hierfir erhalten Sie rechtzeitig eine separate Rechnung
zugeschickt.

Eine Stornierung der Teilnahme ist kostenfrei nur bis 4 Wochen vor der Veranstaltung méglich. Sie kénnen
jederzeit einen Ersatzteilnehmer benennen. Bei spateren Absagen oder Nichterscheinen wird die volle
Teilnahmegebuhr berechnet.
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