LS 3ESS

W ti=ninY

MaltaEnterprise

Government of Malta

Pressemitteilung 01-09-2010

Republik Malta: weltweit das erste Land mit ,,Smart Grid“ — ein Stromnetz, das
mitdenkt

Lunchbriefing der Republik Malta mit Schwerpunkt ,Elektronik/IT,
Feinmechanik, Medizintechnik und Umwelttechnik®“ am 24. Februar in Dresden

Valletta - Minchen - Dresden, Januar 2009

Ein Beispiel aus der Umwelttechnik: Die Mittelmeerinsel Malta, berGhmt flr ihr
trockenes und sonniges Wetter, die Malteser-Ritter und die lange Geschichte ihrer
Architektur, wird bald auch flir etwas anderes bekannt sein: Sie ist das weltweit erste
Land mit ,Smart Grid“. Der nationale Energieversorger Enemalta hat IBM beauftragt,
wahrend der nachsten finf Jahre landesweit ein intelligentes Stromnetz zu
implementieren.

Die IBM Lésung sieht den Ersatz von 250.000 analogen Stromzahlern durch
intelligente Messgerate vor, die den Elektrizitdtsverbrauch in Echtzeit Gberwachen,
undichte Stellen und Stromverluste identifizieren, variable Gebulhrensatze einstellen
und besonders sparsame Kunden belohnen. Die Wasserzéhler werden in ein System
integriert, das Zahlerstande und Rickstande Gberwachen und verwalten kann.

Um dieses und andere interessante Projekte und Entwicklungen deutschen
Unternehmen vorzustellen, veranstaltet MaltaEnterprise, offizielle
Wirtschaftsférderungs-Gesellschaft der Republik Malta, am 24. Februar 2010 ein
Lunchbriefing in Dresden im Hotel Kempinski Taschenbergpalais. Schwerpunkt wird
dabei auf die Branchen Elektronik/IT, Feinmechanik, Medizintechnik und
Umwelttechnik gelegt.

MaltaEnterprise veranstaltet das Lunchbriefing in Zusammenarbeit mit dem Konsulat
der Republik Malta.

Unternehmen oder Journalisten kénnen sich fir das Lunchbriefing kostenlos
anmelden und das Programm oder konkrete Investitionsprojekte abrufen unter:

Telefon: +49-89-3090-488-32 oder Email: presse@inline-sales.com

Malta hat traditionell sehr enge Wirtschafts- und Handelsbeziehungen mit den
nordafrikanischen Landern, vor allem mit Tunesien, Marokko, Agypten und Libyen,
und wird daher von deutschen Firmen auch gerne als Sprungbrett in diese
Wachstumsmarkte genutzt.
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Der Honorar-Konsul von Malta, Herr Detlef Bischoff, und die Experten von
MaltaEnterprise informieren wahrend des Lunchbriefings Uber Geschéafts- und
Investitionsmdglichkeiten in Malta, Erfahrungsberichte von - in Malta ansassigen -
deutschen Unternehmen und konkrete Investitionsprojekte in den  Bereichen
Elektronik/IT, Feinmechanik, Medizintechnik und Umwelttechnik. Zusétzlich erhalten
die Teilnehmer Informationen Uber die Md&glichkeiten in dem enorm wachsenden
Dienstleistungssektor. So machen Finanzdienstleistungen bereits 12 % des BIP aus,
und 38 % aller Exporte entfallen auf den IT-Sektor.

Die englischsprachige Inselrepublik Malta schreibt bereits seit Jahrzehnten eine
einzigartige Erfolgsgeschichte. Uber 3000 internationale Unternehmen haben in Malta
investiert.  Wirtschaftliche und politische Stabilitdt, die Nahe zu den
Wachstumsmarkten Nordafrikas, nahezu keine Kriminalitat, Uberdurchschnittliche
Produktivitdt bei wettbewerbsfahigen Arbeitskosten (mit einem durchschnittlichen
Brutto-Jahresgehalt von 11.000 Euro und nur 10 % Sozialversicherungsbeitragen)
und niedrige Gemeinkosten sind stabile Grundlagen, auf denen Vviele
Erfolgsgeschichten aufbauen. Hinzu kommen die attraktiven steuerlichen
Rahmenbedingungen (nur 5 % Nettosteuer auf Unternehmensgewinne) und der hohe
Beliebtheitsgrad deutscher Arbeitgeber in Malta.

Das Lunchbriefing in Dresden ist Auftakt einer groBen Promotion Strategie flr Malta.
In weiteren Lunchbriefings und Workshops werden die spezifischen Themen
zahlreicher Branchen behandelt. Die nachste Veranstaltung findet bereits am 14. April
in Karlsruhe zum Thema ,Erneuerbare Energien und Umwelttechnik® statt.

Bei der Planung und Durchfihrung des Lunchbriefings wird die Wirtschafts-
forderungs-Gesellschaft der Republik Malta durch die Inline Sales GmbH unterstitzt.

Bereits seit 2007 unterstitzt die Inline Sales GmbH =zahlreiche Regierungen,
Botschaften, Konsulate und auslandische Wirtschaftsférderungs-Gesellschaften beim
Aufbau von Unternehmen in Europa. Die Inline Sales bietet durch diese
Kooperationen auch deutschen Unternehmen eine interessante Plattform in viele
Auslandsmarkte. Gerade die Verknlpfung von wirtschaftlichen Interessen auf Basis
von politischen Beziehungen hat sich als sehr erfolgreich herauskristallisiert.

Uber MaltaEnterprise

MaltaEnterprise ist die staatliche Agentur fir die Férderung auslandischer Investitionen und industrieller
Entwicklung in der Republik Malta. Die Aufgabe von MaltaEnterprise ist es, zum einen die
Wettbewerbsfahigkeit Maltas zu erhéhen und zum anderen ein adaquates Umfeld fir erfolgreiche
Unternehmenstatigkeit in Malta zu schaffen. MaltaEnterprise bietet - kostenfrei - Unterstlitzung und
Beratung fiir alle, die mehr Uber die zahlreichen Geschéfts-und Investitionsmdglichkeiten auf der Insel
Malta erfahren wollen. Darlberhinaus bietet MaltaEnterprise Anlegern den bestmdéglichen Service vor,
wahrend und nach der Entscheidung, eine Geschaftstatigkeit in Malta aufzunehmen.
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Uber Inline Sales GmbH

Die Inline Sales GmbH, mit Sitz in Mlnchen, ist Spezialist fir Business Process Outsourcing in Vertrieb
und Marketing. Die Inline Sales GmbH Ubernimmt fir Unternehmen der unterschiedlichsten Branchen,
fir Regierungen, Konsulate und Wirtschaftsférderungs-Gesellschaften aus der ganzen Welt den
strategischen und operativen Geschaftsaufbau durch die Bereitstellung von Services und Ressourcen in
den Bereichen Vertrieb, Marketing und Business Development.

Die Dienstleistungen der Inline Sales GmbH wurden in 2008 und 2009 als qualifiziertes
INNOVATIONSPRODUKT und in 2009 als qualifiziertes INDUSTRIEPRODUKT von der Initiative
Mittelstand ausgezeichnet.

Die Inline Sales GmbH ist Bestandteil der Inline Sales International Group und verantwortlich fiir das
Geschaft der Gruppe in Zentral- und Osteuropa. Weitere Niederlassungen und Vertriebsbiros der
Gruppe befinden sich in vielen Landern in Europa, USA, Asien und Afrika.

In ihrer Gber 10-jahrigen Tatigkeit hat die Inline Sales International Group namhafte Kunden betreut wie
British Telecom, BBC, Motorola, COMPAREX, Samsung, EDS, Reed Elsevier oder Laser 2000. Dariiber
hinaus wurden bereits hunderte von kleinen und mittelstdndischen Unternehmen erfolgreich aufgebaut.

Kontakt Inline Sales GmbH:
Presseabteilung
Hermann-Schaller-Strasse 24
81825 Miinchen

Tel: +49-89-3090-488-32
Fax: +49-89-3090-488-42
presse@inline-sales.com
http://www.inline-sales.com



