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United Synergy GmbH startet Vertriebsoffensive fiir integrierte Leistungen rund
um die Unternehmenssteuerung

Inline Sales GmbH mit dem Aufbau des Vertriebes beauftragt

Hamburg - Miinchen, Februar 2006

Das Software- und Beratungsunternehmen United Synergy GmbH aus Winsen bei
Hamburg baut den Vertrieb weiter aus. Dazu wurde eine Partnerschaft mit der
Minchner Inline Sales GmbH, Spezialist fur Vertriebsoutsourcing und
Interimsmanagement, eingegangen. Bereits seit Dezember 2005 zeichnet sich die
Inline Sales GmbH als exklusiver Vertriebspartner der United Synergy GmbH fir den
Aufbau des Vertriebes der Produkte und Dienstleistungen der United Synergy
verantwortlich. Konkret unterstitzt Inline Sales mit Ressourcen im Inhouse-Vertrieb
sowie im Key-Account-Management. Ziel fir die United Synergy ist die
Neukundengewinnung im Bereich Mittelstands- und GroBkunden.

sDie Inline Sales ist fir uns der richtige Partner unser neues, innovatives Produkt in
den Markt zu fihren. Durch die auBerordentlich guten Kontakte in unsere bevorzugten
Branchen, haben wir die Méglichkeit eine breite Durchdringung im Markt zu schaffen
und daraus neue Projekte zu gewinnen®, so Jens-Peter Clarfeld, Geschaftsfihrer der
United Synergy GmbH."

Die United Synergy beschéaftigt sich seit mehreren Jahren mit neuen Methoden der
Unternehmens-Synchronisation und -Steuerung. Die Kompetenzschwerpunkte liegen
dabei in der Analyse, Beratung und ganzheitlichen Umsetzung. Kernkompetenz in der
Umsetzung sind web-orientierte Anwendungen im Geschaftsfeld ,Web Application
Server® (WAS).

Die United Synergy hat eine Methode entwickelt, Unternehmen top down und bottom
up zu synchronisieren. Die Unternehmensziele werden den Mitarbeitern auf allen
Ebenen so vermittelt, dass sinnvolle Aktionen daraus abgeleitet werden kdnnen.
Grundlage ist ein mehrdimensionales Zielverfolgungssystem, das die Zielerreichung
der Teams und Mitarbeiter lenkt. Jedem Einzelnen kann der Blick und das
Verstandnis fur die Gesamtorganisation gedffnet werden. Das Koordinierungsproblem
wird entscharft und die Fahigkeit zu unternehmerischem Denken und
qualitatsbewusstem Handeln wird in alle Bereiche hineingetragen.

Ergebnis ist ein synchronisiertes Unternehmen, das sich in Echtzeit proaktiv an
interne sowie externe Veranderungen anpassen kann. Die Umsetzung in diese
sogenannte fraktale Organisationsform verbindet die Vorteile der Effizienz kleinerer
Teams mit der Effektivitat groBer Gruppen.

Zu den Kunden der United Synergy GmbH z&hlen heute bereits Unternehmen wie
Siemens, SAP, SAT1, Photo Porst, Freenet, Fresenius, Berlikom, CAT und
Baumaschinen Kdnicke.
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Die Inline Sales GmbH bietet ihren Kunden die Mdéglichkeit, mit dem Einsatz geringer
Ressourcen effektiv und rasch im européaischen Markt FuB zu fassen. Gegrindet im
Juli 1998 konnte sich die Inline Sales Gruppe als internationale Vertriebsorganisation
mit Spezialisten aus Marketing und Vertrieb unter anderem im Bereich der IT und
Telekommunikation etablieren. Mit Niederlassungen in Europa, USA & Asien ist eine
internationale Plattform fur die Entwicklung von Unternehmen geschaffen worden.

Kunden der Inline Sales kdnnen flexibel und transparent auf Vertriebsressourcen
zugreifen und ihren Vertrieb modular skalieren; gleich ob sie neue Produkte
platzieren, neue Kundengruppen generieren oder ins Ausland expandieren wollen.
Vorteile wie klrzere Verkaufszyklen durch personliche Kontakte in allen Branchen,
geringere Kosten fir die Vertriebsmannschaft durch flexibleren Einsatz, sowie mehr
Erfolg durch die volle Konzentration auf den Vertrieb, liegen dabei auf der Hand.

Uber United Synergy

Die United Synergy GmbH ist ein Anbieter fUr integrierte Leistungen rund um die Unternehmens-
steuerung. Die Grlinder verfligen Uber langjahrige Management Erfahrung in erster Managementebene,
sowohl im Mittelstand als auch in GroBunternehmen, ebenso wie Uber Erfahrungen als selbstandige
Unternehmer.

Die Kompetenzschwerpunkte flr die operative Unternehmensfihrung sind im Bereich Interims-
Management, Projektrealisierung - bzw. Steuerung mit Schwerpunkt IT, Consulting und die Erstellung
und Implementation von Softwarelésungen zur Unternehmenssteuerung. Das Angebot von United
Synergy ist branchenunabhangig.

Uber Inline Sales

Die Inline Sales GmbH mit Sitz in Grinwald bei Minchen ist ein Unternehmen der international
operierenden Inline Sales Gruppe, London.

Die Inline Sales GmbH, verantwortlich fir das Geschaft der Gruppe in Zentral- und Osteuropa,
Ubernimmt unter anderem fUr IT-Dienstleister, Softwarehersteller und Telekommunikations-
Unternehmen den Aufbau von Business Development, Vertrieb und Marketing.

Weitere Niederlassungen der Gruppe befinden sich in Wien, Zirich, London, Boston und Shenzhen.
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