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SPiIN AG hilft Unternehmen und Portalen beim Aufbau von Online Communities
und Social Networks

Inline Sales GmbH Ubernimmt Vertriebsaufgaben fur die SPiN AG

Regensburg - Manchen, August 2008

Die Regensburger SPiN AG, Spezialist fur Losungen im Bereich Online Communities
und Social Networks, baut den Vertrieb weiter aus. Die Inline Sales GmbH, Spezialist
fir Business Process Outsourcing in Marketing und Vertrieb, wurde mit dem Ausbau
des Vertriebes der SPIN AG in Deutschland beauftragt.

Ziel fur die SPIN AG ist der kontinuierliche Geschéftsaufbau des Unternehmens.
Dabei steht die Neukundengewinnung bei GroB- und Mittelstandsunternehmen aus
den Branchen Medien, Unterhaltung, Portale, Verlage, Rundfunk und TV im
Mittelpunkt. Die Inline Sales GmbH unterstitzt konkret im Account Management durch
die Bereitstellung von Senior Key-Account Ressourcen.

Die SPIN AG ist heute eines der filhrenden Unternehmen im langfristigen Aufbau und
Betrieb von Online Communities und Social Networks. Die SPiN-eigene Community
www.spin.de erreichte im Juli 2008 rund 525 Millionen Page Impressions.

SPIiN bietet ihren Kunden eine schlusselfertige Community-Komplettldsung mit
eigener Benutzerbasis und angepasster Optik inkl. Setup, Betrieb, Wartung,
Monitoring, Support, Weiterentwicklung und Vermarktung.

Zu den Kunden der SPIN AG geh6ren namhafte Unternehmen wie Hitradio FFH,
Funkhaus Wdrzburg, Radio SALU und Superchat.at — die gr6Bte Chat-Plattform
Osterreichs.

,Die Inline Sales GmbH hat uns durch die hohe Kompetenz in Vertrieb und Marketing
Uberzeugt. Durch die Konzentration auf den Vertrieb gibt uns die Inline Sales die
Méglichkeit noch effektiver mit unseren Ressourcen umzugehen. Das spart uns Zeit
und vor allen Dingen Geld,”so Paul Schmid, Vorstand der SPiN AG.
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Die Inline Sales International Group bietet ihren Kunden in den USA und Europa
neben Beratungs- und Coaching-Dienstleistungen in Modulen alle Bestandteile der
Wertschdpungskette in Marketing und Vertrieb als frei verfligbare Ressourcen an.
Zeitlich und értlich flexibel stehen Funktionalitdten wie Helpdesk, Inbound/Outbound
Telemarketing, Key Account Management oder Interimsmanagement auf
Geschaftsfihrer und Vorstandsebene zur Verfigung. Der Kunde bucht die
Ressource, wann immer er sie braucht und kann sie nach Belieben skalieren. So
kann er die Vertriebsressourcen auf Stunden- oder Tagesbasis flexibel nach
anfallendem Workload, Peakzeiten oder eigener Organisationssituation einsetzen.
Das Pensum und den Zeitrahmen bestimmt der Kunde. Das garantiert den Uberblick
und die volle Kostenkontrolle.

Die Vorteile liegen auf der Hand: kirzere Verkaufszyklen durch persénliche Kontakte
in allen Branchen, geringere Kosten fur den Vertrieb durch flexiblen Einsatz, sowie
mehr Erfolg durch volle Konzentration auf den Vertrieb.

Uber SPIN AG

Die SPIN AG mit Sitz in Regensburg entwickelt, betreibt und vermarktet bereits seit 1996
erfolgreich Social Networks und Online Communities mit Komponenten wie Chat, Blogs,
Foren, Online-Spielen und vielem mehr. Mit Gber 500 Millionen Page-Impressions pro Monat
und 14,5 Millionen Visits pro Monat auf allen SPiN-Communities betreibt SPiN einen der
groBten Internet-Dienste Deutschlands.

Uber Inline Sales GmbH

Die Inline Sales GmbH mit Sitz in Miinchen ist ein Unternehmen der Inline Sales International
Group und verantwortlich fir das Geschaft der Gruppe in Zentral- und Osteuropa. Weitere
Niederlassungen der Gruppe befinden sich in London, Paris und Miami. Vertriebsblros
bestehen in Moskau, Posen, Prag, Sofia, Wien und Zirich.

Die Inline Sales GmbH, Spezialist fiir Business Process Outsourcing in Marketing und
Vertrieb, tGbernimmt fir Unternehmen der unterschiedlichsten Branchen den strategischen
und operativen Geschéftsaufbau durch die Bereitstellung von Vertriebs-Outsourcing, Interims-
Management und Marketing Services. In ihrer Gber 10-jahrigen Tatigkeit hat die Inline Sales
International Group namhafte Kunden betreut wie British Telecom, BBC, Motorola,
COMPAREX Services, Samsung, EDS, Laser 2000 und viele andere.
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