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PRESSEMITTEILUNG 

 

Gebrauchte Software 

 

Im Channel erfolgreich: Soft & Cloud 

baut Partnergeschäft aus 
 

 Mehr als 100 Vertriebspartner für Gebrauchtsoftware 

 Partner leisten wichtige Aufklärungsarbeit 

 Blockchain-Technologie vereinfacht Zusammenarbeit 

 

Greven, 16.08.2018 – Die Soft & Cloud AG verzeichnet 

deutliche Zuwächse beim Partnergeschäft: Mehr als 100 

Vertriebspartner – vom kleinen IT-Systemhaus bis zum 

großen Software-Distributor – kooperieren inzwischen mit 

dem Spezialisten für Gebrauchtsoftware aus dem 

münsterländischen Greven. Zudem rechnet Soft & Cloud 

nach Einführung der Blockchain-Technologie zur Validierung 

des Lizenztransfers mit einem weiteren Schub für den 

Channel-Vertrieb, denn: Das Kryptoverfahren vereinfacht das 

Partnergeschäft signifikant. 

 

Seit ihrer Gründung im Jahr 2014 hat die Soft & Cloud AG ihren 

Umsatz mit gebrauchter Software mehr als verdreifacht. Michael 

Helms, Vorstand der Soft & Cloud AG, sagt: „Der Markt für 

Gebrauchtsoftware wächst rasant, die Akzeptanz von Lizenzen 

aus zweiter Hand steigt spürbar.“ Einen großen Anteil daran 

schreibt Helms seinen Vertriebspartnern zu: Diese hätten über 

viele Jahre eine Vertrauensbasis zu den Anwenderunternehmen 

aufgebaut und damit die Grundlage für wichtige Aufklärungsarbeit 

rund um das Thema Gebrauchtsoftware geschaffen. 
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Im Ergebnis profitieren alle Beteiligten: Die Endanwender können 

beim Kauf von gebrauchten Lizenzen viel Geld gegenüber 

Neuware sparen. Auch können sie kostspielige Downgrades 

vermeiden, falls eine ältere Version der gefragten Software 

benötigt wird. Für die Vertriebspartner ergeben sich zudem meist 

höhere Provisionen im Vergleich zu Software aus erster Hand. Die 

Bandbreite bei den inzwischen mehr als 100 Vertriebspartnern von 

Soft & Cloud ist groß: Einerseits kooperieren kleinere IT-

Systemhäuser mit den Spezialisten für Gebrauchtsoftware, 

andererseits bieten auch große Distributoren Lizenzen von Soft & 

Cloud an.  

 

Christoph Mauve, Geschäftsführer der microPLAN IT-Systemhaus 

GmbH, nennt die Vorteile aus Sicht der Partner: „Der Markt für 

Gebrauchtsoftware gewinnt zunehmend an Attraktivität. Immer 

öfter ist der Kauf von Lizenzen aus zweiter Hand die sinnvollere 

Alternative für unsere Kunden, ohne dass diese Abstriche bei der 

Qualität machen müssen.“ Mit Soft & Cloud stehe den Partnern 

ein verlässlicher Händler zur Seite, der nicht nur die produktseitige 

Nachfrage passgenau bedienen könne. Auch in Bezug auf die 

Lizenzberatung sowie bei der Vorbereitung von Audits durch die 

Software-Hersteller könne man auf Soft & Cloud zählen. 

 

Blockchain: Soft & Cloud erwartet weiteres Wachstum 

Für die positive Weiterentwicklung des Partnergeschäfts sieht Soft 

& Cloud derzeit einen zusätzlichen Treiber auf technologischer 

Seite: Als erster Händler in Deutschland hatten die Grevener für 

ihre Partner und Kunden im Frühjahr die Möglichkeit geschaffen, 

Lizenztransaktionen auf Basis von Blockchain-Technologie 

validieren zu lassen. Mit der sogenannten License on Blockchain 

werden die Lizenzen für die erworbenen Softwareprodukte 

konsistent abgebildet. Eine unabhängige Zertifizierungsstelle prüft 
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die Konformität der gehandelten Lizenzen und bescheinigt diese in 

Form eines Zertifikats innerhalb eines Smart Contracts. 

 

Der entscheidende Vorteil für Vertriebspartner: Sie können 

Lizenztransaktionen eigenständig abwickeln und benötigen für die 

begleitenden Dokumentationspflichten keine Unterstützung mehr 

durch den Händler. Somit wird die Dauer des Kaufvorgangs auf 

wenige Minuten reduziert. In einem webbasierten Wallet haben 

Partner und deren Kunden jederzeit den Überblick über die 

erworbenen Lizenzen und können dort die anonymisierte 

Lizenzkette sowie die zugehörigen Zertifikate einsehen.   

 

Weitere Infos zur Soft & Cloud AG: www.softandcloud.com 

 

Über die Soft & Cloud AG:  
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Die Soft & Cloud AG ist ein führender Händler von gebrauchten 

Softwarelizenzen in Europa. Das Unternehmen erwirbt und vertreibt im 

Geschäftskundenbereich Nutzungsrechte für Unternehmenssoftware und 

Betriebssysteme. Zudem bietet der Händler Beratung und Service im 

Lizenzmanagement und bei Software-Audits an. 

Die Soft & Cloud AG wurde 2014 gegründet und unterhält neben dem 

Hauptsitz im westfälischen Greven Standorte in Hamburg, Düsseldorf, 

Frankfurt, München, Wien, Madrid sowie Paris. Das Unternehmen 

beschäftigt 35 Mitarbeiter.      


