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Strategische und operative Unterstiitzung fir den Aufbau von Unternehmen in
den USA und Europa

Red Hill Partners International LLC und Inline Sales GmbH vereinbaren eine
Kooperation

San Francisco - Miami - Mlinchen, Marz 2008

Red Hill Partners International LLC mit Sitz in der San Francisco Bay Area USA,
Spezialist fir Business Development und den Aufbau von Unternehmen und deren
Vertriebskanalen im nordamerikanischen Markt, und die Inline Sales International
Group, vertreten durch die Inline Sales Inc. mit Sitz in Miami und die Inline Sales
GmbH mit Sitz in Miinchen, Spezialist flr Business Process Outsourcing in Marketing
und Vertrieb, vereinbaren eine strategische Kooperation.

Im Mittelpunkt der Zusammenarbeit steht die Bereitstellung von umfassenden
Marketing- & Vertriebsleistungen fir deutsche Unternehmen, die in den USA ihre
Geschaftstatigkeit erweitern wollen. Desweiteren haben Unternehmen aus den USA
Uber diese Kooperation die Mdglichkeit, ihren Vertrieb auf Zentral- und Ost-Europa
auszuweiten. Erste gemeinsame Kunden werden derzeit in Ungarn, Tschechien und
Bulgarien in Business Development, Vertrieb und Marketing unterstutzt.

Dr. Gerd Neumann, General Partner der Red Hill Partners International LLC: ,Der
kostenglnstigste Weg fir Unternehmen, neue Mérkte anzugehen und in diesen
finanziell erfolgreich zu werden, besteht darin, eine Partnerschaft mit spezialisierten
Unternehmen einzugehen, die sich auf den Vertrieb und die Umsatzerzeugung in
diesen Maérkten fokusieren. Durch die Kooperation zwischen Red Hill Partners
International und Inline Sales kbénnen wir Unternehmen férdern, die ihre
Geschéftsaktivitdten in den Mérkten in Europa oder in Nordamerika ausdehnen
wollen.*”

Red Hill Partners International LLC ist ein bekanntes U.S. Markteintrittsunternehmen,
welches auf Umsatzerzeugung und den Aufbau von Vertriebs- und
Distributionskanélen in den U.S.A. fir nicht - U.S. Unternehmen spezialisiert ist.
Darlber hinaus bietet Red Hill Partners International eine ganze Reihe optionaler
Dienstleistungen zur Sicherstellung des operativen Geschéftsbetriebs dieser
Unternehmen in den U.S.A. an. Umfassende Dienstleistungspakete ermdglichen es,
spezielle Anforderungen des Kunden umzusetzen und den optimalen Nutzen zu
erzielen.
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Die Dienstleistungen von Red Hill Partners International bieten eine attraktive
Alternative fur Unternehmen zum U.S. Markteintritt und zielen auf eine Reihe von
Vorteilen fir diese Unternehmen ab: Umsatzerhéhung von direkten oder indirekten
Vertriebskanalen in den U.S.A. Reduzierung der ,time-to-market* fir den U.S.
Markteintritt. Reduzierung des Risikos und der Kosten fir den U.S. Markteintritt.
Eliminierung der Lernkurve bzgl. sprachlicher, kultureller und geschéftlicher
Unterschiede.

Die Inline Sales International Group bietet ihren Kunden in den USA und Europa
neben Beratungs- und Coaching-Dienstleistungen in Modulen alle Bestandteile der
Wertschdpungskette in Marketing und Vertrieb als frei verfligbare Ressourcen an.
Zeitlich und oértlich flexibel stehen Funktionalitadten wie Helpdesk, Inbound/Outbound
Telemarketing, Key Account Management oder Interimsmanagement auf
Geschaftsfihrer und Vorstandsebene zur Verfigung. Der Kunde bucht die
Ressource, wann immer er sie braucht und kann sie nach Belieben skalieren. So
kann er die Vertriebsressourcen auf Stunden- oder Tagesbasis flexibel nach
anfallendem Workload, Peakzeiten oder eigener Organisationssituation einsetzen.
Das Pensum und den Zeitrahmen bestimmt der Kunde. Das garantiert den Uberblick
und die volle Kostenkontrolle. Vorteile liegen auf der Hand: kirzere Verkaufszyklen
durch personliche Kontakte in allen Branchen, geringere Kosten flur den Vertrieb
durch flexiblen Einsatz, sowie mehr Erfolg durch volle Konzentration auf den Vertrieb.

Uber Inline Sales International Group

Die Inline Sales GmbH mit Sitz in Grinwald bei Minchen ist ein Unternehmen der Inline Sales
International Group und verantwortlich fir das Geschéaft der Gruppe in Zentral- und Osteuropa. Inline
Sales Inc. mit Sitz in Miami, USA ist verantwortlich fur das Geschéaft der Gruppe in den USA. Weitere
Niederlassungen der Gruppe befinden sich in London und Paris. Vertriebsbiros bestehen in Wien,
Prag, Zirich & Shenzhen. Die Inline Sales International Group, Spezialist fir Business Process
Outsourcing in Marketing und Vertrieb, Gbernimmt fir Unternehmen der unterschiedlichsten Branchen
den strategischen und operativen Geschéftsaufbau durch die Bereitstellung von Vertriebs-Outsourcing,
Interims-Management und Marketing Services. In ihrer Uber 10-jahrigen Téatigkeit hat die Inline Sales
International Group namhafte Kunden betreut wie British Telecom, BBC, Motorola, COMPAREX
Services, Samsung, EDS, Laser 2000 und viele andere.
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