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Der IT-Unternehmertag 

 

„Mehr Produktivität im Software-Entwicklungsprozess“ 
 

Fachveranstaltung für IT-Unternehmer und Entwicklungsleiter 
 

am Donnerstag, 17. September 2015, in Frankfurt am Main 
 

Agenda 
 
10:00 Uhr  Begrüßungskaffee 
 
10:30 Uhr   Eröffnung der Veranstaltung und Begrüßung 
 
10:35 Uhr Fliegen ohne Höhenmesser?  

Warum messen wir?  
Was hat Messen mit Qualität zu tun?  
Was messen wir, was hat es bewegt?  
Dr. Uwe Henker, Gesamt-Entwicklungsleiter der medatiXX GmbH & Co. KG 
 

11:05 Uhr  Diskussion 
11:20 Uhr  Kaffeepause 
 
11:35 Uhr  „Requirement Engineering aus Vertriebssicht“ 

 Warum müssen Vertrieb und Consulting das Thema beherrschen 
 Aus der Praxis: Wodurch gewährleisten Sie den Projekterfolg 
Alexander Pöhnl, Geschäftsführender Gesellschafter der Pöhnl & Schottler GbR 

12:05 Uhr  Diskussion 
12:20 Uhr  Mittagspause 
 
13:45 Uhr    „Zeitmanagement in IT-Unternehmen“ 

 Wie Sie bis zu 35% der Zeit Ihrer Mitarbeiter einsparen 
 Aufwandsschätzung als Kernkompetenz von Softwareentwicklern 
Andreas Barthel, Geschäftsführer der connexxa 

 
14:15 Uhr   Diskussion 
 
14:30 Uhr    „Qualitätscontrolling für eine Standardsoftware“ 
   Ein Erfolgsfaktor zur Strategischen Zielerreichung 

 Verankerung einer QS-Strategie 
 Integration des Marktfeedbacks zur Messung der Qualität 
Ralf Schlüter, Leiter Produktmanagement der Diamant Software 

 
15:00 Uhr   Diskussion 
15:15 Uhr  Kaffeepause 
 
15:30 Uhr    „Effizienz im Testen“ – Wie Sie mit weniger Aufwand eine bessere  

Absicherung erreichen“ 
 Testautomatisierung als Turbo-Booster für das Testen 
 Modellbasiertes Testen: Wenn Sie noch produktiver werden wollen! 
 Tools zur Effizienzsteigerung 
Johannes Bergsmann, Geschäftsführer der Software Quality Lab GmbH 

 
16:00 Uhr   Diskussion 
16:15 Uhr  Fruchtiger Ausklang: Lassen Sie sich überraschen 
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Die Referenten 
 

Dipl.-Kfm. Andreas Barthel, 
Geschäftsführer der  
connexxa Services  
Europe Ltd., 
Frankfurt am Main 
 
 
    
Alexander Pöhnl, Jurist, 
Geschäftsführender 
Gesellschafter der 
Pöhnl & Schottler GbR,  
Frankfurt am Main 
 
 
 

 
Ralf Schlüter, Leiter 
Produktmanagement der 
Diamant Software GmbH 
& Co. KG, Bielefeld 
 
 
 
 

 
 
 

Dr.-Ing. Uwe Henker, 
Bereichsleitung Software 
Produktion der 
medatiXX GmbH & Co. KG, 
Bamberg 
 
 
 
 
Dipl.-Ing.  
Johannes Bergsmann, 
Eigentümer/Geschäftsführer, 
Software Quality Lab GmbH,  
Linz – Wien – Graz  
– Lustenau – München 
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Der IT-Unternehmertag 
 

„Wachstumsstrategien im Tagesgeschäft erfolgreich umsetzen“ 
 

Fachveranstaltung für IT-Unternehmer 
 

am Freitag, 18. September 2015, in Frankfurt am Main 
 
Agenda 
 
10:00 Uhr  Begrüßungskaffee 
 
10:30 Uhr   Eröffnung der Veranstaltung und Begrüßung 

Jürgen Penth, Business Development Manager der SPIRIT/21 AG 
 
10:35 Uhr  „Wie setzt man strategische Ziele erfolgreich um?“ 

 Wie eine Vision und Strategie IT-Unternehmen stark macht 
 Das Dilemma der Umsetzung strategischer Ziele und die Lösung 
Andreas Barthel, Geschäftsführer der connexxa 

 
11.05 Uhr  Diskussion 
11:20 Uhr  Kaffeepause 
 
11:35 Uhr  „Engpässe richtig lösen“ 

 beim Kunden  
 im Unternehmen 
 Wachstumsstrategie mit Verdoppelung des Umsatzes in 3 Jahre 
Andreas Nau, Geschäftsführer der easySoft. GmbH 

12:05 Uhr  Diskussion 
12:20 Uhr  Mittagspause 
 
13:45 Uhr „Erfolgreicher Partnervertrieb“ 

 organisatorische, methodische und strategische Erfolgsfaktoren  
 am Beispiel der Diamant Software 
Alexander Mosch, Prokurist der Diamant Software GmbH & Co. KG 

 
14:15 Uhr  Diskussion 

 
14:30Uhr  „Höhere Performance im IT-Vertrieb erreichen“ 

 Welches Instrumentarium müssen Vertriebler beherrschen 
 Wie stellen Sie nachhaltig die Qualität im IT-Vertrieb sicher 
 Anschauliche Beispiele und Erfahrungen aus der Praxis 
Alexander Pöhnl, Geschäftsführender Gesellschafter von Pöhnl & Schottler 

 
15:00 Uhr  Diskussion 
15:15 Uhr  Kaffeepause 
   
15:30 Uhr  „Weniger arbeiten + trotzdem wachsen“ 

 Wie organisiere ich mich als Unternehmer + mein Unternehmen 
Fritz Habel, Geschäftsführer der Habel GmbH & Co. KG 

16:00 Uhr  Diskussion 
16:15 Uhr  Fruchtiger Ausklang: Lassen Sie sich überraschen 
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Die Referenten 
 
 

Dipl.-Kfm. Andreas Barthel, 
Geschäftsführer der  
connexxa Services  
Europe Ltd., 
Frankfurt am Main 
 
 

    
Alexander Pöhnl, Jurist, 
Geschäftsführender 
Gesellschafter der 
Pöhnl & Schottler GbR,  
Frankfurt am Main 
 
 
 

 
Dipl.-Wirtsch.-Ing.  
Jürgen Penth, 
Business Development 
Manager der 
SPIRIT/21 AG,  
Düsseldorf – Frankfurt - 
Böblingen 
 

 
 
 
 
 

 
 

Andreas Nau, Unternehmer, 
Mitbegründer und 
Geschäftsführer der easySoft 
GmbH, St. Johann – Bretten - 
Berlin 
 
 
 

 
Fritz Habel, Geschäftsführer 
der Habel GmbH & Co. KG, 
Rietheim-Weilheim – Leipzig - 
Neuhausen 
 
 
 
 

 
Alexander Mosch, Prokurist 
der Diamant Software GmbH 
& Co. KG, Bielefeld 
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Rückantwort  
 

zum IT‐Unternehmertag am 17. und 18. September 2015  
 

im relexa hotel Frankfurt/Main 
 

Ich melde mich verbindlich an: 
 (bitte Zutreffendes ankreuzen) 

 
O Donnerstag, 17. September 2015, 
 10:00 – 16:15 Uhr 
 „Mehr Produktivität im 
 Software-Entwicklungsprozess“ 
  
O Freitag, 18. September 2015 
 10:00 –16:15 Uhr 
 „Wachstumsstrategien im 
 Tagesgeschäft erfolgreich umsetzen“ 
  
 
 

Teilnahmegebühr 
 
250,- € netto pro Tag und pro Teilnehmer. 
 
Bei Anmeldung zu beiden Tagen gilt ein Paketpreis 
von 450,- € netto. 
 
In der Teilnahmegebühr enthalten sind die 
Kaffeepausen, alle Getränke und das Mittagessen. 
 
 
  
 
 

 
 
_______________________________ 
Vor- und Zuname  

______________________________ 
Position 

_______________________________ 
Firma 

_____________________________ 
Straße 

________________________________ 
PLZ/Ort 

 
 
 
_______________________________ 
Datum      Unterschrift 

 

__________________________________ 
Telefon 

__________________________________ 
E‐Mail 

 
 
 
O   Bitte rufen Sie mich an, ich habe noch  ein paar 
 Fragen zur Veranstaltung. 
 
O  Leider kann ich dieses Mal nicht 
 teilnehmen, bitte informieren Sie mich 
 über Ihre geplanten Veranstaltungen im 
 nächsten Jahr. 
 

 
Sie  erhalten  nach  Eingang  der  Anmeldung  Ihre  Reservierungsbestätigung  und  die  genaue  Anschrift  des 
Veranstaltungshotels. 
 
Achtung: Da parallel  in  Frankfurt die  IAA  stattfindet, denken Sie bitte bei Übernachtungswunsch an eine  rechtzeitige 
Zimmerreservierung! 
 
 

Zahlungsmodalitäten 
 
Bitte  beachten  Sie:  Die  Teilnahme  an  der  Veranstaltung  ist  nur  möglich,  wenn  die  Teilnahmegebühr  bis  zum 
Veranstaltungstermin bezahlt wurde. 
 

 


