
Sales für Beratungsunternehmen (B2B-Vertrieb) (m/w/d)
(Full-time | Münster) 

Bei uns verkaufen Sie keine austauschbaren Produkte, sondern begleiten Unternehmen bei echten,
wichtigen Entscheidungen. 

MÜNSTER, VOLLZEIT  
Sie haben Spaß daran, Türen zu öffnen, Beziehungen aufzubauen und Dinge ins Rollen zu bringen? 
Dann könnte das hier gut zu Ihnen passen. 

 
ÜBER UNS
VUP GmbH | Vallée, Unger & Partner ist eine Beratung mit Fokus auf Logistik, IT und Management. Seit
2005 unterstützen wir mittelständische und große Unternehmen dabei, sich weiterzuentwickeln, und bleiben
dabei pragmatisch, umsetzungsstark und sehen den Menschen im Mittelpunkt.  

WAS SIE BEI UNS ERWARTET

Sie gestalten aktiv neue Kundenbeziehungen und bauen sie langfristig aus 
Sie erkennen Bedarfe, Potenziale und Trends und entwickeln sie weiter 
Sie entwickeln gemeinsam im Team individuelle Beratungsangebote 
Sie setzen geeignete Vertriebsmaßnahmen um
Sie erstellen und halten erfolgreich Präsentationen

Sie arbeiten eng mit unserem Marketing und unseren Beratern zusammen, um neue Wege in der
Ansprache zu erschließen

 

WAS SIE MITBRINGEN

Erfahrung im Vertrieb, idealerweise mit erklärungsbedürftigen Leistungen oder Produkten im B2B
Bereich
Sie finden Wege, um mit Kunden ins Gespräch zu kommen (LinkedIn, Events und Netzwerke)
Sie sind kommunikationsstark, können aber genauso gut zuhören
Sie sind kreativ und mutig wenn es darum geht, neue Chancen zu nutzen
Sie zeichnet unternehmerisches Denken, Neugier, Flexibilität und Teamorientierung aus

 

EHRLICHE BENEFITS
Wir glauben nicht an endlose Benefit-Listen, sondern investieren gezielt in Dinge, die Ihnen wirklich helfen: gutes
Arbeiten, faire Bezahlung und persönliche Entwicklung. 

#1 Das, was Sie wirklich erwartet 

Sie sind kein kleines Zahnrad:



Ihre Ideen haben direkten Einfluss auf Kunden, Projekte und unsere Weiterentwicklung. 
Direkter Einfluss statt Konzernstrukturen 
Sie arbeiten eng mit der Geschäftsführung zusammen und bekommen Einblicke, die Sie in großen
Unternehmen oft erst Jahre später bekommen. 
Flexibles Arbeiten mit echter Team-Nähe  
Wir arbeiten gern flexibel, gleichzeitig glauben wir daran, dass gute Zusammenarbeit persönliche
Begegnungen braucht.
Faire, leistungsorientierte Vergütung 
Ein ordentliches Festgehalt ist Ihnen sicher und Ihr Erfolg zahlt sich zusätzlich aus. 

#2 Das unterstützt Sie im Alltag 

Vermögenswirksame Leistungen
Weiterbildungsmöglichkeiten
Flexibles Arbeiten
Zugang zu Corporate Benefits 

#3 Das Übliche, was Sie in einem wertschätzenden Umfeld erwarten dürfen 

30 Tage Urlaub
Teamevents
Gute IT-Ausstattung
Getränke & ja, auch einen Obstkorb ;)

Interesse geweckt?
Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung. Ganz unkompliziert und ohne Anschreiben.
info@vallee-unger.de / 0251 14 989 200

Ansprechpartner: Kristian Luersen (info@vallee-unger.de)

 

Requirements (knowledge, experience) Erfahrung im Vertrieb, idealerweise mit
erklärungsbedürftigen Leistungen oder Produkten im
B2B Bereich

Place of employment Münster, Deutschland

Field of activity Sales

Job type Full-time

Career level With Experience

 

Die Webversion dieses Stellenangebotes finden Sie unter:
https://www.pressebox.com/w/JO-UYN-D6C

mailto:info@vallee-unger.de

