PRESSEMITTEILUNG

Esker im IDC MarketScape: , Leader” mit Cloud-
Lésung zur Automatisierung der
Debitorenbuchhaltung im Mittelstand

Esker ist zudem ,,Major Player” im IDC MarketScape fiir SaaS- und Cloud-fdhige
Losungen zur Automatisierung der Kreditorenbuchhaltung

FELDKIRCHEN und LYON, Frankreich —16. Marz 2021 — Esker, Anbieter der gleichnamigen globalen
Cloud-Plattform, welche die Effizienz von Finanz- und Kundendienstabteilungen sowie die
unternehmensiibergreifende Zusammenarbeit durch Automatisierung von Managementaufgaben

starkt, gab heute bekannt, dass es als ,Leader’ im IDC MarketScape: Worldwide SaaS and Cloud-

Enabled Accounts Receivable Automation Applications for Midmarket 2020-2021 Vendor Assessment
(Dok.-Nr. US47032320, Dezember 2020) und als ,Major Player” im IDC MarketScape: Worldwide SaaS
and Cloud-Enabled Accounts Payable Automation Applications for Enterprise 2020-2021 Vendor
Assessment (Dok.-Nr. US47032520, Dezember 2020) ausgezeichnet wurde.

Diese Platzierungen von Esker im IDC MarketScape sind eine klare Anerkennung fiir die Kl-gestitzten
Lésungen fir die Debitoren- und Kreditorenbuchhaltung des Unternehmens und fiir die wichtige Rolle,
die Automatisierungslosungen bei der Cashflow-Optimierung spielen.

»Wir sind stolz darauf, von IDC MarketScape als Leader fir unsere Losung zur Debitorenbuchhaltung
und als Major Player fir unsere Losung zur Kreditorenbuchhaltung anerkannt zu werden®, so Jean-
Michel Bérard, CEO bei Esker. ,Diese Auszeichnung bestatigt unseren Fokus auf Innovation und
Wertschopfung fiir unsere Kunden tber den gesamten Forderungseinzugsprozess hinweg. Cashflow-
Management ist ein entscheidender Aspekt jedes Unternehmens. Unsere Cloud-Plattform ermdglicht
es Unternehmen, ihre digitale Transformation Uber die Procure-to-Pay- und Order-to-Cash-Prozesse

hinweg anzukurbeln und Kunden und Lieferanten in inrem Okosystem zusammenzufiihren.*
Fihrend in der Automatisierung der Debitorenbuchhaltung fiir das mittelstdndische Kundensegment

Die Esker-Losung fiir die automatische Debitorenbuchhaltung beseitigt gangige Probleme, die moderne
Unternehmen daran hindern, Forderungen rechtzeitig einzuziehen. Vom Kreditmanagement Uber die
optimierte Rechnungszustellung und das Inkassomanagement bis hin zum vereinfachten Zahlungs- und
Zuordnungsprozess  automatisiert ~ Esker  jeden  einzelnen  Schritt. So wird die

Forderungsumschlagsdauer deutlich reduziert und das Kundenerlebnis verbessert.

,Diese offizielle Anerkennung von IDC MarketScape bestatigt neben unserem anhaltenden
Umsatzwachstum unsere Entscheidung, unsere Losungs-Suite fir die Debitorenbuchhaltung zu
erweitern, um den gesamten Forderungseinzug zu optimieren — vom Kunden-Onboarding bis zur

Zuordnung der eingehenden Zahlungen®, erklart Maud Berger, Product Manager bei Esker. ,Unsere



umfassende und skalierbare Loésung kommt bei Unternehmen gut an, die ihren Forderungseinzug

effizienter gestalten und gleichzeitig ihr Kreditrisiko managen mochten.*
Maijor Player in der Automatisierung der Kreditorenbuchhaltung fir das Grof3kundensegment

Die Automatisierungslésung fiir die Kreditorenbuchhaltung von Esker ermdglicht es Unternehmen, die
manuellen Schritte der traditionellen Rechnungsbearbeitung mit Ki-gesteuerter Datenerfassung,
automatisierter Verarbeitung und elektronischen Workflow-Funktionen zu eliminieren. So lasst sich Zeit
und Geld sparen, wahrend gleichzeitig Risiken reduziert und Lieferantenbeziehungen verbessert

werden.

,Eine hohe Transparenz und die Moglichkeit, die Performance in der Kreditorenbuchhaltung zu messen,
sind die wichtigsten Faktoren, die Unternehmen dazu bewegen, ihre Back-Office-Prozesse zu
digitalisieren, weif3 Catherine Dupuy-Holdich, Product Manager bei Esker. ,Der Grolteil unserer
Kunden ist davon iberzeugt, dass unsere Losung diese Anforderungen vollstandig unterstiitzt. Esker
bietet standardisierte Analysen und eignet sich fiir verschiedene ERP- oder Middleware-
Plattformumgebungen. Wir arbeiten kontinuierlich daran, die Benutzerfreundlichkeit und die

Vielseitigkeit mit unseren rollenbasierten Dashboards zu verbessern.*

Uber IDC MarketScape

Das IDC MarketScape-Anbieterbewertungsmodell wurde entwickelt, um einen Uberblick Uber die
Wettbewerbsfahigkeit von ICT-Anbietern (Informations- und Kommunikationstechnologie) in einem
bestimmten Markt zu ermdglichen. Die Forschungsmethodik verwendet ein strenges
Bewertungsverfahren, das sowohl auf qualitativen als auch auf quantitativen Kriterien basiert und eine
zentrale grafische Darstellung der Position jedes Anbieters innerhalb eines bestimmten Marktes ausgibt.
IDC MarketScape bietet ein Ubersichtliches Framework, in dem die Produkt- und Serviceangebote,
Fahigkeiten und Strategien sowie die aktuellen und zukilinftigen Markterfolgsfaktoren von IT- und
Telekommunikationsanbietern sinnvoll verglichen werden kdnnen. Das Framework Dbietet
Technologieeinkaufern auBerdem eine 360-Grad-Bewertung der Starken und Schwachen aktueller und

potenzieller Anbieter.

Uber Esker

Esker bietet eine globale Cloud-Plattform zur Automatisierung von Dokumentenprozessen und
unterstitzt Finanz- und Kundendienstabteilungen bei der digitalen Transformation in den Bereichen
Order-to-Cash (O2C) und Procure-to-Pay (P2P). Die Losungen von Esker werden weltweit eingesetzt
und beinhalten Technologien wie kiinstliche Intelligenz (KI), um die Produktivitdt und die Transparenz
im Unternehmen zu erhdhen. Zugleich wird damit die Zusammenarbeit von Kunden, Lieferanten und
Mitarbeitern gestarkt. Esker verfligt Uber Niederlassungen in Nord- und Lateinamerika, Europa und im
Asien-Pazifik-Raum, wobei sich die deutschen Standorte in Feldkirchen/Miinchen und Ratingen
befinden. Das in Frankreich bdrsennotierte Unternehmen erwirtschaftete im Jahr 2020 einen Umsatz
von 112 Millionen Euro, zwei Drittel davon auf3erhalb Frankreichs. Weitere Informationen tUber Esker

finden Sie unter www.esker.de und blog.esker.de. Folgen Sie Esker auf LinkedIn.
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