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Pressemitteilung 06-05-2009

Unternehmen realisieren drastische Einsparungspotentiale durch Business
Process Outsourcing in Vertrieb und Marketing

Inline Sales GmbH bietet integriertes BPO-Konzept fiir verschiedene Branchen
Minchen - Hannover, Juni 2009

Die Inline Sales GmbH, Spezialist flir Business Process Outsourcing in Marketing und
Vertrieb, bietet ein ganzheitliches Konzept fir die Expansion von Industrie-
Unternehmen aus den Bereichen Elektro-, Mikro-, Bio- und Medizintechnik,
Maschinen- und Fahrzeugbau sowie Energie- und Umwelttechnik in Zentral-Europa.
Unternehmen, die in Deutschland, Schweiz und Osterreich ihr Geschéft intensivieren
wollen, werden durch ein spezielles Programm betreut, das Unterstitzung in
Marketing, Vertrieb und Business Development bietet.

Die Ziele sind eindeutig gesteckt:
¢ Realisierung von Kostensenkungspotentialen
e Generierung von Umsatzpotentialen.

In einem Workshop werden die USPs der Produkte und Lésungen interessierter
Hersteller und Dienstleister analysiert und herausgearbeitet. Die Ergebnisse flieBen in
eine dedizierte Vertriebs- und Marketingstrategie, die anschlieBend mit Hilfe von
outgesourcten Key Account Managern im Markt umgesetzt wird. Die jeweiligen
Produkte und Lésungen werden in ausgewahlten Vertriebs- und Marketingaktivitaten
bei potentiellen Unternehmenskunden und Partnern vorgestellt und platziert.
Méglichkeiten der Fremdfinanzierung fur das gesamte BPO in Vertrieb und Marketing
werden ebenfalls von der Inline Sales GmbH angeboten.

Das flachendeckende Vertriebs-Outsourcing der Inline Sales bietet heute lokalen
Vertrieb an folgenden Standorten:

¢ Deutschsprachiger Raum: Miinchen, Hannover, Ntrnberg, Wien und Zirich

e International: Paris, London, Miami, Valencia, Prag, Sofia, Posen und Moskau

Von dort fuhren die Vertriebsspezialisten und Key Account Manager im Namen der
jeweiligen Auftraggeber professionell den Vertrieb durch. Das Kosten- /
Nutzenverhaltnis ist fir den Kunden sehr interessant.

Die Inline Sales GmbH kann auf eine langjéhrige Historie im Business Development
von Unternehmen jeglicher Branchen zurickblicken. Hunderte Unternehmen der
unterschiedlichsten GréBe aus dem In- und Ausland sind in der Vergangenheit von
der Inline Sales erfolgreich in Marketing & Vertrieb unterstiitzt und aufgebaut worden.

Die Dienstleistungen der Minchner Inline Sales GmbH, ein fihrender Spezialist far
Business Process Outsourcing in Marketing, Vertrieb und Business Development,
sind von der Initiative Mittelstand beim INDUSTRIEPREIS 2009 im Bereich Business
Process Management zu einem qualifizierten Produkt ernannt worden.
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Erst vor kurzem wurde die Inline Sales GmbH von der Initiative Mittelstand unter der
Schirmherrschaft des Bundeswirtschaftsministeriums fir ihre Dienstleistungen beim
INNOVATIONSPREIS 2009 zu einem qualifizierten INNOVATIONSPRODUKT IT
ernannt. Bereits im Jahre 2008 Uberzeugten die Produkte und Dienstleistungen der
Inline Sales GmbH die Jury durch ihren Nutzwert, Innovationsgehalt und ihre
Mittelstandseignung und sicherten der Inline Sales GmbH damit einen Platz in der
Auswahl der Initiative Mittelstand 2008. In diesem Jahr rlckt die Inline Sales GmbH
durch ihre Qualifizierung nun auch in die offizielle Mittelstandsliste® vor.

Die Inline Sales GmbH stellt mit diesen beiden Auszeichnungen einmal mehr ihre
Kompetenz in den unterschiedlichsten Branchen unter Beweis.

Die Inline Sales International Group bietet ihren Kunden in den USA, Europa und
Asien neben professionellen Beratungs- und Coaching-Dienstleistungen in Modulen
alle Bestandteile der Wertschépungskette in Marketing und Vertrieb als frei
verfigbare Ressourcen an. Zeitlich und o6rtlich flexibel stehen Funktionalitdten wie
Helpdesk, Inbound/Outbound Telemarketing, Key Account Management oder
Interimsmanagement auf Geschaftsfihrer und Vorstandsebene zur Verfigung. Der
Kunde bucht die Ressource, wann immer er sie braucht und kann sie nach Belieben
skalieren. So kann er die Vertriebsressourcen auf Stunden- oder Tagesbasis flexibel
nach anfallendem Workload, Peakzeiten oder eigener Organisationssituation
einsetzen. Das Pensum und den Zeitrahmen bestimmt der Kunde. Das garantiert den
Uberblick und die volle Kostenkontrolle. Die Vorteile liegen auf der Hand: kirzere
Verkaufszyklen durch personliche Kontakte in allen Branchen, geringere Kosten fur
den Vertrieb durch flexiblen Einsatz, sowie mehr Erfolg durch volle Konzentration auf
den Vertrieb.

Uber Inline Sales GmbH

Die Inline Sales GmbH mit Sitz in Minchen ist Spezialist fir Business Process Outsourcing in Vertrieb
und Marketing. Die Inline Sales GmbH Ubernimmt fur Unternehmen der unterschiedlichsten Branchen
aus allen Kontinenten den strategischen und operativen Geschaftsaufbau durch die Bereitstellung von
Services und Ressourcen in den Bereichen Vertrieb, Marketing und Business Development. Die
Dienstleistungen der Inline Sales GmbH wurden in 2008 und 2009 als INNOVATIONSPRODUKT und in
2009 als qualifiziertes INDUSTRIEPRODUKT von der Initiative Mittelstand ausgezeichnet.

Die Inline Sales GmbH ist Bestandteil der Inline Sales International Group und verantwortlich fiir das
Geschéft der Gruppe in Zentral- und Osteuropa. Weitere Niederlassungen der Gruppe befinden sich in
London, Paris und Miami. Vertriebsbirros bestehen in Hannover, Moskau, Posen, Prag, San Francisco,
Sofia, Valencia, Wien und Zdrich.

In ihrer Uber 10-jahrigen Tatigkeit hat die Inline Sales International Group namhafte Kunden betreut wie
British Telecom, BBC, Motorola, COMPAREX, Samsung, EDS oder Laser 2000. Dartber hinaus wurden
bereits hunderte von kleinen und mittelstandischen Unternehmen erfolgreich aufgebaut.

Kontakt Inline Sales GmbH:
Presseabteilung
Hermann-Schaller-Strasse 24
81825 Miinchen

Deutschland

Tel: +49-89-3090-488-32
Fax: +49-89-3090-488-42
presse@inline-sales.com
http://www.inline-sales.com



