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ProcureConsult.de und Inline Sales starten umfangreiche Seminarreihe fur
Entscheider aus Vertrieb und Einkauf

Inline Sales GmbH mit dem weiteren Ausbau des Vertriebes der
ProcureConsult.de beauftragt

Minchen, Marz 2006

Das Beratungs- und Coachingunternehmen ProcureConsult.de aus Miinchen bietet
umfangreiche Seminar- und Unterstiitzungsleistungen zu den Themen Vertrieb und
Einkauf an. Dazu wurde eine Partnerschaft mit der Minchner Inline Sales GmbH,
Spezialist fir Vertriebsoutsourcing und Interimsmanagement, eingegangen. Die Inline
Sales GmbH zeichnet sich dabei als Vertriebspartner der ProcureConsult flir den
weiteren Ausbau des Vertriebes der Schulungen und Seminare der
ProcureConsult.de verantwortlich. Konkret unterstitzt Inline Sales mit Ressourcen im
Inhouse-Vertrieb sowie im Key-Account-Management. Ziel fur die ProcureConsult.de
ist die Neukundengewinnung im Bereich Mittelstands- und GroBkunden.

Die Kundenlésungen der ProcureConsult.de beziehen sich im Kern auf die
Prozesse in den SchllUsselfunktionen Vertrieb und Einkauf sowie Ubergreifende
Mechanismen zu Controlling und Generalmanagement. Die Sichtbarmachung der
nach innen wie auBen wechselseitig wirkenden Vernetzung dieser Schllssel-
funktionen legt sowohl Abhangigkeiten und Einflussméglichkeiten, als auch Ein-
kaufs- und Vertriebspotenziale offen. Die Entwicklung von Instrumentarien aus ge-
wonnenen Erkenntnissen hieraus reichert Handlungsalternativen fir das Unter-
nehmensmanagement an. Die systematische Vorbereitung zur Anbahnung einer
Neukundenbeziehung sowie der geschéarfte Blick auf die Potenziale in einer
bestehenden Geschéftsverbindung erschlieBt dariber hinaus unschéatzbare
Chancen fir lhre weitere Unternehmensentwicklung.

Zu den Kunden der ProcureConsult.de gehéren heute bereits Unternehmen wie
Oracle Deutschland GmbH, Siemens AG, BMC Software GmbH, VERITAS Software
GmbH, Toshiba Deutschland GmbH, Epson Deutschland GmbH sowie zahlreiche
andere.

Dieter Christoffel, Inhaber der ProcureConsult.de, hat bereits in der Vergangenheit
zahlreiche Projekte durchgefiihrt, die nicht zuletzt durch seine langjahrige Erfahrung
und ausgewiesene Expertise zu nachhaltigen Ergebnisverbesserungen fir seine
Kunden gefuhrt haben. Das Leitmotiv Kundennutzen und Mehrwert stand und steht
dabei unverrtickbar im Vordergrund der Aktivitaten.
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sDie Inline Sales, ein kompetenter, verldsslicher und vertrauenswdrdiger Partner, stellt
fir mich einen wichtigen Erfolgsfaktor in der konsequenten Verfolgung meiner
Geschéftsziele dar. Das engagierte Team von Inline Sales ist Garant fir eine
beiderseitige innovative und konstruktive Zusammenarbeit’, so Dieter Christoffel,
Inhaber der ProcureConsult.de.

Die Inline Sales GmbH bietet ihren Kunden die Mdéglichkeit, mit dem Einsatz geringer
Ressourcen effektiv und rasch im europaischen Markt FuB zu fassen. Gegriindet im
Juli 1998 konnte sich die Inline Sales Gruppe als internationale Vertriebsorganisation
mit Spezialisten aus Marketing und Vertrieb unter anderem im Bereich der IT und
Telekommunikation etablieren. Mit Niederlassungen in Europa, USA & Asien ist eine
internationale Plattform fur die Entwicklung von Unternehmen geschaffen worden.

Kunden der Inline Sales kdnnen flexibel und transparent auf Vertriebsressourcen
zugreifen und ihren Vertrieb modular skalieren; gleich ob sie neue Produkte
platzieren, neue Kundengruppen generieren oder ins Ausland expandieren wollen.
Vorteile wie klrzere Verkaufszyklen durch personliche Kontakte in allen Branchen,
geringere Kosten fir die Vertriebsmannschaft durch flexibleren Einsatz, sowie mehr
Erfolg durch die volle Konzentration auf den Vertrieb, liegen dabei auf der Hand.

Uber ProcureConsult.de

ProcureConsult.de mit Sitz in Minchen ist ein Unternehmen, dessen Geschaftsgegenstand die
strategische Beratung und unterstiitzende Begleitung fiir die Unternehmensfunktionen Management,
Vertrieb und Einkauf ist. Die ProcureConsult.de hat in diesen Bereichen bereits zahlreiche, international
operierende Unternehmen erfolgreich geschult und gecoacht.

Uber Inline Sales

Die Inline Sales GmbH mit Sitz in Grinwald bei Minchen ist ein Unternehmen der international
operierenden Inline Sales Gruppe, London.

Die Inline Sales GmbH, verantwortlich fir das Geschaft der Gruppe in Zentral- und Osteuropa,
Ubernimmt unter anderem fir IT-Dienstleister, Softwarehersteller und Telekommunikations-
Unternehmen den Aufbau von Business Development, Vertrieb und Marketing.

Weitere Niederlassungen der Gruppe befinden sich in Wien, Zirich, London, Paris, Boston und
Shenzhen.
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