
dresden elektronik

▪▪ Sie sind zuständig für die Annahme, Bearbeitung von Kundenanfragen 
sowie die Auftragseinsteuerung.

▪▪ Kalkulation / Nachkalkulation von Aufträgen übernehmen Sie kundennah.
▪▪ Die Überwachung von Lieferterminen sowie die Disposition und  

Abwicklung nationaler und internationaler Sendungen liegt in Ihrer Hand.
▪▪ Sie kümmern sich um die Durchführung der elektronischen Zollabwicklung 

in ATLAS.
▪▪ Sie haben Kenntnisse von internationalen Handel und helfen uns dabei.
▪▪ Kundenstammdatenpflege mit Hilfe unserer CRM-Software ist ein  

Kinderspiel für Sie.
▪▪ Zudem unterstützen Sie unser Vertriebsteam bei allen anfallenden  

administrativen Aufgaben.
▪▪ Sie erstellen Lieferantenerklärungen sowie Statistiken für das Management.
▪▪ ... denn SIE sind unsere Schnittstelle zwischen Kunde und  

dresden elektronik!

Wir suchen genau Sie!
Bereichern Sie unser Unternehmen als Kaufm. Mitarbeiter im Vertriebsinnendienst (m/w/d)

dresden elektronik

Das dürfen Sie bei uns machen: 

dresden elektronik ingenieurtechnik gmbh
Enno-Heidebroek-Straße 12
01237 Dresden | Germany
Telefon:	 +49 351 - 31 85 00 
Telefax:	 +49 351 - 318 50 10 
jobs@dresden-elektronik.de
www.dresden-elektronik.de
www.phoscon.de

Seit 1990 agiert dresden elektronik als kompetenter Partner für komplexe Elektronikentwicklung und Serienfertigung auf dem 
Markt. Von der ersten Idee bis zum fertigen Produkt stehen wir unseren Kunden bei der Lösung individueller und anspruchsvoller 
Aufgaben zur Seite. 
Sie geben beim Kundenkontakt stets Ihr Bestes und agieren gern als Schnittstelle zwischen Kunden und Unternehmen? PERFEKT! 
Dieser Job ist in Vollzeit und Teilzeit (35h/W) möglich.

Haben wir Ihr Interesse jetzt geweckt?  
Wir freuen uns auf Ihre Unterlagen und darauf, Sie kennenzulernen!

Das bringen Sie mit:
▪▪ abgeschlossene kaufmännische Berufsausbildung 
▪▪ sicherer Umgang mit IT Standard-Anwendungen sowie Erfahrung mit 

ERP und CRM-Systemen
▪▪ gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift
▪▪ hohe Kundenorientierung und gute Kommunikationsfähigkeit 
▪▪ Durchsetzungsvermögen und Vertriebsorientierung
▪▪ Selbstständige und strukturierte Arbeitsweise

Das bieten wir Ihnen: 
▪▪ unbefristeter Arbeitsvertrag
▪▪ gute Entwicklungsperspektiven
▪▪ leistungsorientierte und ansprechende Vergütung
▪▪ gezielte Einarbeitung in die Aufgaben
▪▪ engagiertes Team und ein offenes Arbeitsklima
▪▪ Gestaltungsfreiraum und die Möglichkeit, vom ersten Tag an Verantwortung zu 

übernehmen 

Schwerbehinderte Bewerber*Innen werden bei gleicher Eignung besonders berücksichtigt.


