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FlexNet Manager for SAP®Business Suite — frischer Wind mit liberzeu-
genden Produktfeatures und strategischem Partnerkonzept fiir den

deutschsprachigen Markt

Hamburg, im April 2010 - FlexNet Manager for SAP Business Suite von Flexera Software,
ehemals Dynamic License Control von HONICO, seit Jahren marktfiihrendes Produkt fiir SAP
Lizenzmanagement und -optimierung, startet mit neuem Produkt-Release und einem auf
die deutschsprachige Region vertrieblich ausgerichteten Partnerkonzept in das zweite
Quartal 2010.

FlexNet Manager for SAP Business Suite ist seit September 2009 nach Gber einem Jahr erfolgreicher
Vertriebspartnerschaft von HONICO und Flexera Software im Rahmen des Exklusivvertriebs des DLC
— Dynamic License Control, strategischer Bestandteil der FlexNet Manager Suite von Flexera Soft-
ware. Das neue Release der Lésung erméglicht u. a. Activity Checks zur Uberpriifung von Auffillig-
keiten bei der Systemnutzung, insbesondere im Hinblick auf eine mdégliche indirekte Nutzung oder
eine anderweitig begriindete, lUbermaRige Strapazierung von SAP-User-ID’s. Diese konnten im
Rahmen einer routinemaBigen SAP-Systemvermessung als lizenzpflichtig ermittelt werden. Des

Weiteren wurde auch die Moglichkeit zur Vermessung von Portalen und Engines weiter ausgebaut.

Alle mit dem FlexNet Manager durchgefihrten Priifungen kdnnen gespeichert werden, so dass vali-
dierte Aussagen Uber die zu erwartenden Verdanderungen und Trendanalysen moglich sind. Dies
schafft flir Unternehmen so strategisch wichtige Vorteile einer genauen Budgetierung des zukinfti-
gen SAP-Lizenzbedarfs und der Steigerung der Transparenz sowie Sicherstellung der Lizenz-

Compliance.

Mit einem speziell auf die Regionen Deutschland, Osterreich und Schweiz ausgerichteten Partner-
konzept und schlagkraftigen Vertriebspartnern will Flexera Software nun verstarkt aktiv den
deutschsprachigen Markt angehen. Claus Uwe Hodum, Geschaftsfihrer der Hamburger Flexera
Software GmbH, erklart: ,Die Markt- und Vertriebskompetenz unserer Partner, gemeinsam mit un-

serem langjahrigen Know-how im Bereich der SAP Lizenzoptimierung, bietet uns eine hervorragen-



de Basis, Kunden und Interessenten von den groRen Vorteilen des FlexNet Managers for SAP Busi-
ness Suite zu Uberzeugen und das Produkt erfolgreich im deutschsprachigen Markt zu etablieren
— die Vorteile fiir den Anwender, durch ein transparentes und effizientes Lizenzmanagement im

Unternehmen unnétige Kosten zu vermeiden, sprechen fir sich.”

Auf der diesjahrigen Annual Conference am 10. und 11. Juni 2010 in Kiel von HONICO Group und
Flexera Software bildet das Thema ,,SAP Lizenzoptimierung”, insbesondere mit Hilfe des Einsatzes
des FlexNet Managers for SAP Business Suite, einen wichtigen Bestandteil der Veranstaltung und
bietet neben interessanten Anwenderberichten und detaillierten Einblicken in aktuelle Projekte
ebenso viel Raum fir Diskussion und Informationsaustausch mit Fachspezialisten und Anwendern.

Weitere Informationen zur Annual Conference 2010 sowie die Mdoglichkeit einer direkten Anmel-

dung erhalten sie unter http://www.honico.de/content/DE/events.html.

Uber Flexera Software:

Flexera Software bietet marktfiihrende Losungen fir unternehmensweite Lizenzoptimierung. Spezialisiert auf SAP und Oracle befa-
higt die FlexNet Manager Suite lhre IT, zukiinftiges Budget fiir Lizenzen effektiv zu planen und lhrer Einkaufabteilung eine verlassliche
und aussagekraftige Verhandlungsbasis fur Zukdufe zur Verfligung zu stellen. Durch mehr Transparenz beziiglich der Lizenznutzung
kaufen Sie nur, was Sie auch tatsachlich brauchen und schépfen Ihre Investitionen optimal aus.

www.flexerasoftware.com

Uber die HONICO Group:

Die HONICO Group hat sich auf die Entwicklung und den Vertrieb intelligenter Systemmanagementprodukte im SAP-Bereich speziali-
siert. Mit Hunderten Installationen weltweit ist sie ein kompetenter Partner in den Bereichen Prozess-Automatisierung, SAP Lizenz-
management, SAP - nonSAP Integration und ServiceDesk. Mit den SAP integrierten Systemmanagement-Produkten ist ein Portfolio
entwickelt worden, das seinesgleichen sucht: Einfache Installation, schnelle Einarbeitung der User, Investitionssicherheit und ein
schneller 'Return on Investment' sind die wichtigsten Eckpunkte der Philosophie der HONICO Group. Die Unternehmensgruppe mit
Sitz in Hamburg und Zirich unterhalt weiterhin ein Entwicklungszentrum in Bautzen sowie Vertriebsbiiros in Mailand/Italien und
Osterreich. Firmen wie Metro, Beiersdorf, Zeiss, Philips, Bosch, Procter & Gamble, Clariant, HP und viele andere gehéren zu dem
Kundenstamm der HONICO Group und sprechen fiir die Qualitat der Produkte.

www.honico.com
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