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+ + + + + "Die neue Herausforderung: Qualitat und Preis" + + + + +

Nach dem schwierigen Jahr 2009 mit starken Einbriichen im Solarmarkt in
der ersten Jahreshalfte und einer deutlichen Erholung im zweiten Halbjahr,
rechnen viele Experten mit einer Erholung der Branche fir 2010 und
daruber hinaus. Die Multi-Contact Deutschland GmbH (MC) erwartet
ebenfalls eine positive Entwicklung des Photovoltaik-Marktes und sieht
neue Herausforderungen. Ein Gesprach mit dem Key Account Manager
Photovoltaik Matthias Mack.

Multi-Contact hat als Pionier der PV-Steckverbinder langjahrige Erfahrung mit der
Solarbranche. Wie sieht Ihre Prognose fur 2010 aus?

Wir rechnen fir 2010 erneut mit starken Wachstumsraten. PV-Anlagen werden durch héhere
Wirkungsgrade von Modulen und sinkende Anschaffungskosten immer rentabler. Allerdings
halten wir extreme Steigerungen wie in der Vergangenheit fir unwahrscheinlich. Neben einem
sehr starken nationalen Markt in Deutschland werden die globalen Markte wie China und die
USA sowie die europdischen Mittelmeerlander immer interessanter. Dies sind die
Wachstumsmarkte der Zukunft.

Worin sehen Sie Ihre Herausforderungen fir die Zukunft?

Die Umgebungsbedingungen fir Photovoltaik-Anlagen sind extrem und stellen hohe
Anforderungen an alle Komponenten. Das Sicherheitsbewul3tsein von Kunden und
Installateuren nimmt zu. Wer heute eine PV-Anlage installieren lasst, tut dies nicht nur aus
Okologischen Griinden, sondern auch um Geld zu verdienen. Wirtschaftlichkeitsrechnungen
werden auf mindestens 20 Jahre ausgelegt, die Anlage muss Uber ihre gesamte Lebensdauer
sicher und zuverlassig laufen. Parallel dazu steigt die Zahl der Anbieter und der Preisdruck wird
immer hoher. Um hier erfolgreich zu sein, muss man sich mit seinen Produkten von der Masse
abheben. Da mussen alle Komponenten stimmen — Erfahrung, Qualitat und Preis.

Was zeichnet Ihrer Meinung nach ein herausragendes Produkt aus?

Nehmen wir als Beispiel die Steckverbinder: UV-Bestandigkeit, Schutzart IP67 und
entsprechender Beriihrungsschutz sind Standard, eine TUV-Zulassung ist Voraussetzung fur
eine ordnungsgemalie Installation. Wer sich abheben will, muss mit weiteren Vorteilen punkten.
Bei Multi-Contact ist dies zum Beispiel die Qualitat der elektrischen Kontakte. Basis dafir ist die
MC Kontaktlamellentechnik, sie sorgt fir eine hohe Kontaktqualitdt mit geringer Verlustleistung
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bei der Stromubertragung. So werden die Effizienz der Anlage und der Ertrag erhoht. Auf3erdem
haben unsere Kontakte eine sehr hohe Lebensdauer. Herausragend ist auch die Vereinigung
weltweiter Standards in nur einem Produkt. So sind die Photovoltaik Steckverbinder von MC
TUV und UL zugelassen - in Zeiten globaler Markte ein sehr groRer Wettbewerbsvorteil.

Sie sprechen hier von Qualitat, aber wie sieht es mit dem Preis aus?

Um hohe Qualitat zu einem wettbewerbsfahigen Preis anbieten zu kénnen, darf nicht an der
Technologie und am Material gespart werden. Eine Voraussetzung ist eine effiziente und
kostengunstige Produktion. Multi-Contact hat darauf reagiert und 2009 die neue
Produktionsstatte am Standort Essen er6ffnet. Wir haben trotz der schwierigen Wirtschaftslage
in voll- und halbautomatische Produktionsanlagen investiert, um wettbewerbsfahig zu bleiben.

Sie sprachen von globalen Markten. Kann es bei einem Boom beispielsweise in den USA
nicht zu Lieferengpédssen kommen?

Wir produzieren in Deutschland und Europa vorwiegend fiir den europaischen Markt. Fir die
Wachstumsmarkte in Ubersee haben wir 2009 zusétzliche Produktionsstatten vor Ort in China
und in den USA ero6ffnet. Dadurch sind wir sehr flexibel und kénnen jeden einzelnen Auftrag
gezielt der passenden Fertigungsstatte zuweisen.

Fertigung in China assoziiert man nicht zwangslaufig mit Qualitat. Kdnnen Sie sicher
stellen, dass bei der Fertigung alle Qualitatsstandards eingehalten werden?

Alle unsere Produktionsstatten arbeiten nach européischen Standards und Qualitatskriterien. Die
Fertigungseinrichtungen und Materialien sind an allen Produktionsstandorten identisch.
Selbstverstandlich werden die Mitarbeiter vor Ort intensiv geschult. Es findet ein Ubergreifender
Knowhow-Transfer statt, so dass tberall das gleiche hohe Qualitatsniveau dauerhaft sicher
gestellt ist.

Wie sehen die Plane von Multi-Contact fur die Zukunft aus?

Der Photovoltaik-Steckverbinder ist noch lange nicht zu Ende entwickelt — es gibt immer noch
Spielraum um beispielsweise die Effizienz zu erhéhen oder die Montage zu vereinfachen. Der
allgemeine Fortschritt in der PV-Industrie definiert auch neue Anforderungen wie die
automatisierbare Montage von Verbindungsdosen. Gerade bei den Steckverbindern kann Multi-
Contact auf einen langjahrigen Erfahrungsschatz zuriickgreifen. Wir haben 1996 den MC3 als
ersten PV-Stecker auf den Markt gebracht, 2002 folgte der MC4. Das Konzept hat sich bewahrt,
unsere Stecker haben den Standard fur PV-Stecker definiert und dienten als Grundlage fir die
Normung. Aber wir stellen ja nicht nur Steckverbinder her, unser Sortiment beinhaltet auch
Solarkabel und Verbindungsboxen. Gerade bei den Paneldosen bieten wir gerne
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kundenspezifische Spezialldsungen an, zusatzlich zu unserem Standardsortiment fur kristalline
und Dunnschichtmodule.

Dann kdnnen wir fir 2010 also mit neuen Produkten von Multi-Contact rechnen?
Selbstverstandlich haben wir etwas in der Pipeline, das wir dieses Jahr auf den Markt bringen
werden. Allerdings ist es noch zu friih um Details zu verraten. Wir nehmen uns die Zeit, unsere
Produkte ausgiebig zu testen. Seit Uber 14 Jahren betreiben wir eine Testanlage fur PV
Produkte auf dem Dach unseres Firmengebaudes. Aul3erdem haben wir ein ausgezeichnetes
Pruflabor, das hartere Prifungen durchfiihrt als der TUV. Wenn unsere Produkte das
Uberstanden haben, sind sie reif fir den Markt.
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