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Pressemitteilung 08-01-01

Grenziuberschreitende Wirtschaftsforderung durch Zusammenarbeit von Politik
und Wirtschaft

Inline Sales GmbH baut Geschiftstatigkeit in Osteuropa weiter aus

Budapest - Minchen, Januar 2008

Mit fortschreitender Globalisierung gewinnt eine enge Verzahnung von Politik und
Wirtschaft zunehmend an Bedeutung. Auf diese Erkenntnis greift auch die in jingster
Vergangenheit gestartete strategische Zusammenarbeit der Inline Sales GmbH mit
Konsulaten aus Mittel- und Osteuropa zurlick. Nach ersten Schritten einer
MarkterschlieBung in der tschechischen Republik wird aktuell die Zusammenarbeit mit
Ungarn intensiviert.

Im Mittelpunkt steht dabei die Bereitstellung von umfassenden Marketing- und
Vertriebsleistungen flr deutsche Unternehmen, die im Mittel- und Ost-Européischen
Markt mit Schwerpunkt Ungarn ihre Geschaftstatigkeit erweitern wollen. Dartber
hinaus haben Unternehmen aus Mittel- und Ost-Europa Uber diese Kooperation die
Méglichkeit, ihren Vertrieb auf Deutschland, Schweiz und Osterreich auszuweiten.
Erste gemeinsame Kunden werden derzeit in Deutschland bereits in Business
Development, Vertrieb und Marketing unterstitzt.

Anna Esz, Handelskonsulin des Minchner Generalkonsulats der Republik Ungarn
erklart: ,Die Zusammenarbeit zwischen unserem Konsulat und der Inline Sales
ermdglicht deutschen Unternehmen den schnellen und effizienten Eintritt in den
stdndig wachsenden ungarischen Markt. Gleiches gilt fiir ungarische Unternehmen,
die in Deutschland FuB fassen mdchten und dabei zuklinftig auf die langjéhrige
Erfahrung eines kompetenten Business Development Partners zuriickgreifen kénnen.“

Die Inline Sales GmbH bietet ihren Kunden in Zentral-Europa neben Beratungs- und
Coaching-Dienstleistungen in Modulen alle Bestandteile der Wertschépungskette in
Marketing und Vertrieb als frei verfligbare Ressourcen an. Zeitlich und értlich flexibel
stehen Funktionalitdten wie Helpdesk, Inbound/Outbound Telemarketing, Key
Account Management oder Interimsmanagement auf Geschéftsfihrer und
Vorstandsebene zur Verfigung. Der Kunde bucht die Ressource, wann immer er sie
braucht und kann sie nach Belieben skalieren. So kann er die Vertriebsressourcen auf
Stunden- oder Tagesbasis flexibel nach anfallendem Workload, Peakzeiten oder
eigener Organisationssituation einsetzen. Das Pensum und den Zeitrahmen bestimmt
der Kunde. Das garantiert den Uberblick und die volle Kostenkontrolle. Die Vorteile
liegen dabei auf der Hand: klrzere Verkaufszyklen durch persénliche Kontakte in
allen Branchen, geringere Kosten fir die Vertriebsmannschaft durch flexibleren
Einsatz, sowie mehr Erfolg durch die volle Konzentration auf den Vertrieb.
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Uber Inline Sales GmbH

Die Inline Sales GmbH mit Sitz in Grinwald bei Minchen ist ein Unternehmen der Inline Sales
International Group und verantwortlich fir das Geschéft der Gruppe in Zentral- und Osteuropa. Weitere
Niederlassungen der Gruppe befinden sich in London, Paris und Miami. Vertriebsblros bestehen in
Wien, Zirich & Shenzhen.

Die Inline Sales GmbH, Spezialist fur Business Process Outsourcing in Marketing und Vertrieb,
Ubernimmt flr Unternehmen der unterschiedlichsten Branchen den strategischen und operativen
Geschéftsaufbau durch die Bereitstellung von Vertriebs-Outsourcing, Interims-Management und
Marketing Services.

In ihrer Uber 10-jahrigen Tatigkeit hat die Inline Sales International Group namhafte Kunden betreut wie
British Telecom, BBC, Motorola, COMPAREX Services, Samsung, EDS, Laser 2000 und viele andere.

Generalkonsulat der Republik Ungarn: Kontakt Inline Sales GmbH:
Handelsabteilung Presseabteilung
Dom-Pedro-Strasse 17 Mihlweg 2a

80637 Minchen 82054 Sauerlach

Tel: +49-89-12022-845 Tel: +49-8104-88995-80

Fax: +49-89-12022-847 Fax: +49-8104-88995-85

Email: munich@itd.hu Email: presse@inline-sales.com

http://www.itd.hu http://www.inline-sales.com



