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Pressemitteilung 05-3-2006  

 
epictet AG startet Vertriebsoffensive von Electronic-Publishing-Produkten für 
die Verlagsbranche in Deutschland 
 

Inline Sales GmbH mit dem Aufbau des Vertriebes beauftragt 
 

München, Mai 2006  

Das Software- und Beratungsunternehmen epictet AG aus München, Spezialist für 
Produkte und Lösungen in der Verlagsbranche, baut den Vertrieb in Deutschland 
weiter aus. Dazu wurde eine Partnerschaft mit der Münchner Inline Sales GmbH, 
Spezialist für Vertriebsoutsourcing und Interimsmanagement, eingegangen. Die Inline 
Sales GmbH zeichnet als Vertriebsoutsourcer der epictet AG für den Aufbau des 
Vertriebes der Produkte und Dienstleistungen rund um das Thema Electronic 
Publishing verantwortlich. Konkret unterstützt die Inline Sales im Account 
Management durch die Bereitstellung von Senior-Key-Account-Ressourcen. Ziel für 
die epictet AG ist die Neukundengewinnung in der Verlagsbranche. 
 

„Wir kennen die Firma Inline Sales GmbH seit ca. vier Jahren und sind zu der 
Überzeugung gekommen, dass dies genau der richtige Partner für uns ist. Die hohe 
Kompetenz und die professionelle Vorgangsweise der Inline Sales Mitarbeiter lassen 
eine erfolgreiche Vermarktung unserer Produkte erwarten“, so Peter Frick, Vorstand 
der epictet AG. 
 

Die epictet AG hat den Geschäftsbereich „Elektronisches Publishing“ in den letzten 
Jahren massiv ausgebaut. Sowohl die eigene Softwareentwicklung „e-Publix“ als auch 
„e-Volltextservice“ sind auf die Bedürfnisse von Verlagen zugeschnitten. Mit ihrer 
reichhaltigen Erfahrung bei Datenkonvertierungen bietet die epictet AG einen 
Fullservice für „electronic publishing“ an. 
 
Das Produkt „e-Volltextservice“ ist eine neuartige Dienstleistung, die in dieser Form 
bisher nur von der epictet AG angeboten wird. Die Besonderheit: Der Verlag muss 
weder in Hardware noch in Software investieren, um seine Titel über das Internet zu 
publizieren. Mittels „e-Volltextservice“ können Leser online in elektronischen Büchern 
suchen und aktuelle Fachinformationen recherchieren. 
 
Zu den Kunden der epictet AG gehören heute bereits der Hüthig Jehle Rehm Verlag, 
der Sparkassenverband Bayern, der Kommunale Arbeitgeberverband Baden-
Württemberg, die Kunststoff Information Verlagsgesellschaft mbH und zahlreiche 
weitere.  
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Die Inline Sales GmbH bietet ihren Kunden die Möglichkeit, mit dem Einsatz geringer 
Ressourcen effektiv und rasch im europäischen Markt Fuß zu fassen. Gegründet im 
Juli 1998 konnte sich die Inline Sales Gruppe als internationale Vertriebsorganisation 
mit Spezialisten aus Marketing und Vertrieb unter anderem im Bereich der IT und 
Telekommunikation etablieren. Mit Niederlassungen in Europa, USA & Asien ist eine 
internationale Plattform für die Entwicklung von Unternehmen geschaffen worden. 
 
Kunden der Inline Sales können flexibel und transparent auf Vertriebsressourcen 
zugreifen und ihren Vertrieb modular skalieren - gleich ob sie neue Produkte 
platzieren, neue Kundengruppen generieren oder ins Ausland expandieren wollen. 
Die Vorteile liegen dabei auf der Hand: kürzere Verkaufszyklen durch persönliche 
Kontakte in allen Branchen, geringere Kosten für die Vertriebsmannschaft durch 
flexibleren Einsatz, sowie mehr Erfolg durch die volle Konzentration auf den Vertrieb. 
 
Weitere Informationen und Downloads stehen im Internet zur Verfügung unter: 
www.epictet.de oder www.inline-sales.com 
 
 
Über epictet AG 
Die epictet AG mit Haupsitz in München bietet Dienstleistungen und Standardsoftware für das Electronic 
Publishing und für die Organisation von Geschäftsprozessen. 
Die Produkte e-Publix und e-Volltextservice ermöglichen das elektronische Publizieren ohne viel 
Aufwand. medidat ist ein Praxis- und Abrechnungssystem für Ärzte, Zahnärzte und Heilpraktiker. 
 
Über Inline Sales 
Die Inline Sales GmbH mit Sitz in Grünwald bei München ist ein Unternehmen der international 
operierenden Inline Sales Gruppe, London.  
Die Inline Sales GmbH, verantwortlich für das Geschäft der Gruppe in Zentral- und Osteuropa, 
übernimmt unter anderem für IT-Dienstleister, Softwarehersteller und Telekommunikations-
Unternehmen den Aufbau von Business Development, Vertrieb und Marketing. 
Weitere Niederlassungen der Gruppe befinden sich in Wien, Zürich, London, Paris, Boston & Shenzhen. 
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