Esker

Pressemitteilung

Esker-Halbjahresergebnis 2024

Rickkehr zu einem aus der Historie gewohnten operativen
Rentabilitatsniveau

FELDKIRCHEN UND LYON, FRANKREICH - 24. September 2024

Veranderung in

Werte in Tausend EUR H1 2024" H1 2023* %

Umsatz 99,2 87,9 +13 %

Betriebsergebnis 12,7 9,8 +30 %

Operative Marge 12,8 % 11,1 %

Laufende Ertrage 13,3 9,9 +35 %

Nettoergebnis 9,3 7,5 +25 %

Nettomarge 9,4 % 8,5 %

Betrlebsergsbms (neue franzdsische 121 9.4 129 %

Standards)

Werte in Tausend EUR 30.06.2024 31.12.2023 M)
Tausend EUR

Eigenkapital 116,4 108,4 +7

Nettoliquiditat™ 48,2 42,6 +13 %

*Konten nach franzésischen Rechnungslegungsstandards (CRC 99-02) und ungepruft.

**Betriebsergebnis berechnet geméal dem neuen franzésischen Finanzgesetz 2024, nach einer Methodenanderung, ohne der
in das Nettoergebnis umklassifizierten Forschungsteuergutschrift.

***Beinhaltet 4,9 Mio. € an Investitionen, die als Finanzanlagen klassifiziert sind, aber je nach Bedarf des Unternehmens
mobilisiert werden kénnen

Dynamisches Umsatzwachstum durch Cloud-Losungen

Eskers Halbjahresumsatz 2024 stieg um 13 % auf Basis konstanter und aktueller Wechselkurse. Der
SaaS-Umsatz von Esker stieg um 12 % und machte 82 % des Halbjahresumsatzes aus. Die
Abonnementverkaufe stiegen um 30 %, was 51 % des SaaS-Geschéfts entspricht. Diese Dynamik,
unterstiutzt durch hervorragende Auftragseingange in den Vorquartalen, gleicht den leichten Riickgang der
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Transaktionserlose aus, die weiterhin von einem schwierigen makrotkonomischen Umfeld betroffen sind.
Diese Entwicklung steht im Einklang mit der Geschéftsstrategie des Unternehmens, die auf Resilienz und
Vorhersehbarkeit der Einnahmen setzt, indem Abonnements als Quelle wiederkehrender Einnahmen
priorisiert werden.

Die Implementierungsdienste, hauptséachlich Beratungsaktivitaten, wuchsen um 25 %, was 17 % der
Gesamtumsatze des Unternehmens entspricht. Traditionelle Lizenz- und Legacy-Produkte gingen im
Zeitraum um 57 % zurtick und machten nur noch 1 % des Umsatzes aus.

Geografisch betrachtet waren die Trends unterschiedlich. Der asiatisch-pazifische Raum bestatigte die
erwartete Erholung nach einem verhaltenen Jahr 2023 und erzielte ein dynamisches Wachstum von 21 %
im ersten Halbjahr. Europa bestatigte seine Resilienz und wuchs um 14 %. Das Wachstum in den USA
verlangsamte sich leicht (+11 %) aufgrund moderater Buchungen in der ersten Jahreshélfte. Der starke
Anstieg von Auftragseingdngen gegen Ende 2023 und insbesondere im ersten Halbjahr 2024 wird bereits
in der zweiten Jahreshélfte 2024 zu einem Anstieg des Wachstums in Amerika fuhren.

Neuer Rekord bei den Auftragseingangen

Der Anstieg der Auftragseingénge in der ersten Jahreshalfte um 51 % ist vor allem auf die USA
zurtckzufuhren, wo die Auftragseingange um 95 % stiegen. Zahlreiche dieser bedeutsamen Vertrage
wurden im zweiten Quartal unterzeichnet.

Trotz eines Wachstums von 18 % im Vergleich zum ersten Halbjahr 2023 verlangsamte sich die Dynamik
der unterzeichneten Vertrage in Frankreich zu Beginn des Jahres aufgrund der Verschiebung der
elektronischen Rechnungsreform. Die Listung von Esker als staatlich zertifizierte E-Invoicing-Plattform in
Frankreich (Plateforme de Dématérialisation Partenaire, PDP) dirfte jedoch die Auftragseingange in der
zweiten Jahreshalfte und insbesondere im Jahr 2025 ankurbeln.

Europa verzeichnete eine solide und stabile Leistung im Vergleich zu einem auf3ergewdhnlich starken
ersten Halbjahr 2023. Der asiatisch-pazifische Raum verzeichnete mit einem Anstieg von 52 % einen
starken Aufschwung, der durch die Einfihrung der obligatorischen elektronischen Rechnungsstellung in
Malaysia begunstigt wurde.

Ruckkehr zum normalen Rentabilitdtsniveau

Wie im vergangenen Jahr angekindigt, ist Esker mit einer Betriebsmarge von 12,8 % des
Halbjahresumsatzes wieder auf das gewohnte Rentabilitéatsniveau zuriickgekehrt. Diese Leistung ist das
Ergebnis moderater Investitionsmalinahmen, die in der zweiten Halfte des Jahres 2023 umgesetzt
wurden, sowie der Soliditat des Geschaftsmodells von Esker.

Das Betriebsergebnis stieg im Vergleich zum ersten Halbjahr 2023 um 30 %, was auf die Bemihungen
zur Verbesserung der operativen Produktivitat zurlickzufiihren ist. Infolgedessen stieg der
durchschnittliche Personalbestand im Halbjahr nur um 3 % auf 1.042 Mitarbeitende, gegeniber einem
Anstieg von fast 10 % im Geschaftsjahr 2023. Diese Anpassungen haben es ermdglicht, den Anstieg der
Betriebskosten zu kontrollieren und gleichzeitig bestehende Ressourcen zu optimieren.

Infolge eines stabilen effektiven Steuersatzes stieg der Nettogewinn um 25 % auf 9,3 Millionen Euro (9,4
% des Umsatzes).
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Esker

Nach Begleichung der finanziellen Verbindlichkeiten stieg die Nettoliquiditat des Unternehmens auf 48,2
Millionen Euro, was einer Erh6hung um 5,6 Millionen Euro entspricht, nachdem eine Dividende in Héhe
von 26 % des Nettogewinns fur 2023 gezahlt wurde. Die positive Verdnderung des Cashflows ist das
Ergebnis der sehr guten operativen Cashflow-Leistung im ersten Halbjahr, die um fast 1,8 Millionen Euro
(+13 % im Vergleich zum ersten Halbjahr 2023) gestiegen ist.

Solide Finanzstruktur und Wachstum des operativen Cashflows

Ausblick fur 2024

Dank der vielen Auftragseingédnge im Jahr 2023 ist Esker sehr positiv in das Jahr 2024 gestartet. Die
grolRe Zahl der im ersten Halbjahr 2024 unterzeichneten Vertrage (+51 %) wird auch in den kommenden
Quartalen zum Umsatzwachstum beitragen. Dartiber hinaus wird die Strategie moderater Investitionen,
die Mitte 2023 angenommen wurde, die Rentabilitat in der zweiten Jahreshalfte weiter verbessern.

Esker bestatigt sein Umsatzwachstumsziel von 12-14 %, ohne Bericksichtigung von Akquisitionen und
Wahrungsschwankungen, fur das Geschéftsjahr 2024. Bei diesem Betriebsniveau liegt das Ziel fur die
operative Marge zwischen 12-13 % des Umsatzes.

Uber Esker

Esker bietet eine globale Cloud-Plattform zur Automatisierung von Dokumentenprozessen und unterstitzt
Finanz-, Einkaufs- und Kundendienstabteilungen bei der digitalen Transformation in den Bereichen Order-
to-Cash (O2C) und Source-to-Pay (S2P). Die Losungen von Esker werden weltweit eingesetzt und
beinhalten Technologien wie kiinstliche Intelligenz (KI), um die Produktivitat und die Transparenz im
Unternehmen zu erhdhen. Zugleich wird damit die Zusammenarbeit von Kunden, Lieferanten und
Mitarbeitenden gestarkt. Esker verfligt Uber Niederlassungen in Nord- und Lateinamerika, Europa und im
Asien-Pazifik-Raum, wobei sich die deutschen Standorte in Feldkirchen b. Miinchen und Ratingen
befinden. Das in Frankreich bérsennotierte Unternehmen erwirtschaftete im Jahr 2023 einen Umsatz von
178,6 Millionen Euro.

Weitere Informationen tber Esker und die Lésungen des Unternehmens finden Sie unter
www.esker.de und www.esker.de/blog. Folgen Sie Esker auf LinkedIn und bleiben Sie tUber alle
Neuigkeiten auf dem Laufenden.
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