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Einladung zur 

Hospitality Suite  
 

auf der CeBIT 2007 von 
Seagate, TAROX, Wave 
und ICT am Donnerstag, 
15. März 2007 von 12.00 
bis 17.00 Uhr im Raum 
Dresden, Convention 
Center. 

 

Lünen, im Februar 2007 

 

Der Einsatz von Notebooks stellt für Unternehmen und 
Behörden heute noch ein großes Sicherheitsrisiko dar. 
Umfangreiche Datenbestände sind überhaupt nicht 
oder nur unzureichend geschützt. Sie meinen, damit 
muss man sich abfinden? Seagate Technology, TAROX, 
Wave Systems und ICT Economic Impact zeigen Ihnen 
am Donnerstag, 15. März 2007 die bahnbrechende 
Komplettlösung zur Notebooksicherheit. 

Die vier Unternehmen heißen Sie zu einer kurzen Ver-
schnaufpause im CeBIT-Stress im Raum Dresden im 
Erdgeschoss des CC willkommen. Zwischen 12.00 und 
17.00 Uhr präsentieren Sie Ihnen die Komplettlösung 
zur Notebooksicherheit: Innovation in Hardwaresicher-
heit macht die Systeme für Anwendungen in Unter-
nehmen und Behörden sicher, schnell und kostengüns-
tiger als bisherige Technologien.  Die neue Notebook-
Serie von TAROX „Corporate Secure Edition“  setzt Wa-
ve System’s Embassy Trust Suite und  Seagate’s Mo-
mentus 5.400 FDE.2 Festplatten ein, womit nicht Soft-
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ware, sondern Hardware die Sicherheitskernfunktionen 
übernimmt. Sensationell? Ja. Zukunftsmusik? Nein. Am 
Donnerstag können Sie die Geräte in Augenschein 
nehmen und schon am Freitag damit arbeiten! 

Sprechen Sie bei einem kleinen Imbiß mit Experten der 
vier Unternehmen, die Ihnen in kleiner Runde zum 
Tech-Talk zur Verfügung stehen. Gerne vereinbaren 
wir für Sie einen Gesprächstermin mit  

• Joni Clark, Product Marketing Manager für die 
Seagate Technology Notebook Storage Line; 
www.seagate.com 

• Steven Sprague, CEO Wave Systems Corp.;  
     Nasdaq: WAVX - http://www.wave.com/ 
• Bruno Leconte, Vice President EMEA Wave Sys-

tems Corp. 
• Uwe Hüfner, Leiter Produktmanagement TAROX;  

http://www.tarox.de 
• Alexander W. Koehler, CEO ICT Economic Impact 

Ltd.; www.ict-economic-impact.com 

Bitte geben Sie uns bei Interesse vorab Bescheid, damit 
wir einen Termin für Sie reservieren können.  

Sie werden überrascht sein! 

Uwe Hüfner, Leiter Produktmanagement 

Tel.: 0231 98980-314,  Fax.: 0231 98980-176; eMail: 
marketing@tarox.de   

Unternehmensprofil 

Die TAROX Unternehmensgruppe (www.tarox.de) mit 
Hauptsitz in Lünen gehört zu Deutschlands führenden 
System-Herstellern und definiert sich als Hersteller und 
Distributor für das moderne Systemhaus.  

Die TAROX PREMIUM Distribution bietet ein ausgewähl-
tes und beratungsintensives Netzwerk- und Peripherie 
Produktsortiment.  
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Der Hersteller TAROX bietet im BTO-Verfahren qualita-
tiv hochwertige Server, Blade Center, Workstation-, 
Desktop-, Media- und mobile Systeme. TFT-Displays 
und Projektoren ergänzen die Produktfamilien. Das 
OEM-Fulfilment-Service und Supply Chain Management 
by TAROX  runden die Leistung des Herstellers ab.  

Das TAROX Businessmodell vereint komplexe Distribu-
tionsleistungen mit hochwertigen Systemtechnologien 
(TAROX PC-, NB und SERVERSYSTEME), um nahezu je-
den Businessanspruch der gewerblichen Kundschaft 
gerecht zu werden. Das TAROX Businessmodell eröff-
net dem zeitgemäßen Systemhaus den Zugang auf ei-
nen VOLLSORTIMENTER für Systemhausanforderungen.  

Die TAROX Businesskompetenz beruht auf drei inein-
ander greifende Bausteine: 

Gezielte (Pre-) Sales Beratung  

Effiziente Umsetzung von Projekten  

Professionelle Ausführung von Aufträgen   

Das visionäre, businesserprobte und zukunftsweisen-
den Geschäftsmodell versetzt seine Kundenpartner in 
eine zeitgemäße Wettbewerbsfähigkeit.  

 

Hinweis für weitere Informationen 

Auf den Internetseiten unter www.tarox.de finden Sie 
in dem Bereich „News/Presse“ diese und weitere Pres-
semitteilungen sowie vorhandenes Bildmaterial. 

 


