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SAP CRM-Releasewechsel – ja oder nein? 
movento gibt Antwort auf Solutionsscout.com 
 
¾ Lösungsorientiertes SAP-Marktportal bietet eintägigen Workshop von movento für 

Umsteigewillige und Zögerliche – Für schnell Entschlossene: Die ersten drei 
Anmeldungen zum Workshop sind kostenfrei 

¾ Exklusives Angebot umfasst Analyse der Ist-Situation sowie umfassende Beratung 
und Empfehlungen für individuelle Lösungsszenarien zum Festpreis 

 

Walldorf, Februar 2009. Soll ich mein Alt-Release behalten oder 
wechseln? Wenn ich wechsle: zu welcher Version? Zahlreiche 
Unternehmen stehen vor diesem Dilemma, wenn es um ihre Customer-
Relationship-Management-Lösung SAP CRM geht. Um ihnen passgenaue 
Entscheidungshilfen an die Hand zu geben, hat Solutionsscout.com, das 
lösungsorientierte SAP-Marktportal der Walldorfer ISV ecoNet GmbH, ab 
sofort einen Workshop für CRM-Anwender im Angebot. Die exklusiv von 
der movento GmbH für Solutionsscout.com konzipierte eintägige 
Veranstaltung „SAP CRM: Releasewechsel oder Neuinstallation?“ umfasst 
zum Preis von 1.200 Euro eine Analyse und Bestandsaufnahme der Ist-
Situation und die nachfolgende Beratung für eine individuelle Lösung. 
Schnell Entschlossene profitieren doppelt: Für die ersten drei 
Unternehmen, die sich anmelden, ist der Workshop kostenfrei. Auch und 
gerade vor dem Hintergrund der möglicherweise anfallenden Projektkosten 
und dem Return on Investment (ROI) werden sämtliche Szenarien 
aufgezeigt, inwiefern im jeweiligen Fall eine Neuinstallation sinnvoll ist oder 
ob alternativ ein Upgrade geeigneter wäre. Ein weiteres Thema ist die 
Möglichkeit einer Altdatenmigration. Passend auf die konkrete 
Unternehmenssituation stehen am Ende die entsprechenden 
Empfehlungen und Handlungsanweisungen für die nächsten Schritte. 

 
Steht ein Releasewechsel an, ist das A und O die richtige Strategie in 

der Vorgehensweise. Auf der Basis langjähriger Projekterfahrung und 
umfassendem Know-how bietet movento mittelständischen Anwendern wie 
auch Großunternehmern effiziente Methoden, um ihre speziellen 
Anforderungen zu ermitteln und sie nachfolgend bei der Umsetzung des 
Projekts zu unterstützen. „Wir freuen uns, mit unserem exklusiven Angebot 
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auf Solutionsscout.com sowohl den Unternehmen, die sich bereits für einen 
Releasewechsel entschieden haben, als auch denen, die noch 
unentschlossen sind, alle notwendigen Handreichungen anzubieten, die sie 
in ihrer speziellen Situation benötigen, um weiterhin optimale Ergebnisse in 
der Abwicklung der Geschäftsprozesse rund um das Kundenmanagement 
mit SAP erzielen zu können“, erläutert Christa Koppe, Business 
Development Manager bei movento, das Engagement im Marktportal.

 
„Mit dem eintägigen Workshop von movento erhalten die Anwender 

von älteren SAP CRM Releases kompetente Informationen zum 
topaktuellen Thema Upgrade – in kompakter und eigens für unsere 
Plattform konzipierter Form, auf ihre Bedürfnisse zugeschnitten und zu 
einem attraktiven Festpreis“, kommentiert Holger Stelz, Geschäftsführer der 
ISV ecoNet GmbH, zufrieden das neuerliche Workshop-Highlight auf 
Solutionsscout.com. 

 
Weitere Informationen und Anmeldung zum Workshop unter 
http://www.solutionsscout.com/index.php?id=726.  

 
Ergänzendes über movento 
Die Technologie kommt von SAP. Die Inhalte von movento. movento ist langjähriger 
SAP Service-Partner mit Lösungskompetenz in den Bereichen Kunden-
beziehungsmanagement (CRM), Web Channel, Enterprise Mobility und Business 
Intelligence (BI). Das Dienstleistungsspektrum beinhaltet strategische Management- 
und Prozessberatung sowie die umfassende Implementierung mit der SAP Business 
Suite und SAP NetWeaver. movento bietet schlanke, aber trotzdem 
maßgeschneiderte Lösungen zur Optimierung kundenrelevanter Prozesse in 
Marketing, Service und Vertrieb und zeigt, wie durch den Einsatz neuester 
Technologien profitable Kundenbeziehungen etabliert werden können. Ganzheitliche 
Strategien für interne und externe Optimierungen bspw. Corporate Performance 
Management und SAP BI runden das Angebot ab. Auch nach der Implementierung 
begleitet movento Unternehmen mit umfassenden Supportdienstleistungen. Bei 
Bedarf steht der Entwicklungs- und Support-Center in Bulgarien mit hoch 
qualifizierten Spezialisten zur Verfügung. Beweise? Namhafte Konzerne genauso 
wie spezialisierte und dynamische Mittelständler haben mehr als 50 Projekte mit 
movento erfolgreich umgesetzt, darunter Adolf Würth, fischerwerke, Campari 
Deutschland und MAN Nutzfahrzeuge. Mit über 60 Mitarbeitern ist movento an den 
Standorten Mannheim, Stuttgart sowie St. Gallen (Schweiz) und Plovdiv (Bulgarien) 
vertreten. Weitere Informationen sind unter http://www.movento.com erhältlich. 
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Ergänzendes über ISV ecoNet und Solutionsscout.com 
Mit Solutionsscout.com präsentiert der Betreiber ISV ecoNet GmbH das weltweit 
erste Business-Portal für SAP-Anwender und -Interessenten. Die Special-Interest-
Plattform vermittelt unter www.solutionsscout.com speziell für diese Zielgruppen 
gewinnbringende Kontakte zum gesamten Anbietermarkt für SAP-nahe Produkte, 
Lösungen und Dienstleistungen. Darüber hinaus bietet ISV ecoNet individuelle 
Leadkampagnen und entwickelt Partner-Netzwerke mit innovativen und 
komplementären Produkten für große Software- und Technologieplattform-Hersteller. 
Dabei unterstützt das mit Standorten in Walldorf, Köln und in den USA vertretene ISV 
ecoNet Beratungsunternehmen und ISV (Independent Software Vendors) mit 
umfangreichen Sales- und Serviceleistungen; diese agieren als zentrale Schnittstelle 
zwischen Plattformherstellern und Anwendern, definieren Anforderungsprofile und 
strategische Ziele von Unternehmen und entwickeln auf der Technologieplattform 
eines großen Softwareherstellers wie SAP sowohl Anwendungssoftware als auch die 
entsprechenden Services kundenspezifisch im Baukastenprinzip. Weitere 
Informationen über ISV ecoNet sind unter www.isv-econet.com und über 
Solutionsscout.com unter www.solutionsscout.com abrufbar. 
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Weitere Informationen    Presse-Ansprechpartner 
ISV ecoNet GmbH     ars publicandi GmbH 
Holger Stelz      Martina Schmitz 
Altrottstraße 31     Schulstraße 28 
D-69190 Walldorf     D-66976 Rodalben 
fon: +49/(0)6227/73-2910    fon: +49/(0)6331/5543-13 
fax: +49/(0)6227/73-2914    fax: +49/(0)6331/5543-43 
www.solutionsscout.com    http://www.ars-pr.de  
holger.stelz@isv-econet.com    MSchmitz@ars-pr.de

Autorin: Sabine Sturm 
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