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TAROX schließt Vereinbarung zum SONY 
Specialist Distributor erfolgreich ab 

 

 

 

Lünen, 06. Juli 2007  

Pünktlich zum Start des 3. Quartals 2007 hat die TA-
ROX Systems & Services GmbH ein Distributionsab-
kommen mit der SONY Professionell Solutions Europe 
für den Vertrieb von SONY LCD-Projektoren und Public 
Displays abgeschlossen. 
 
TAROX erweitert damit sukzessive sein Portfolio im 
Bereich Displays, um den vielfältigen Anforderungen in 
diesem Segment in jeder Hinsicht gerecht zu werden. 
 
Die SONY Professionell Solutions Europe ist eine Toch-
tergesellschaft des japanischen Elektronikgiganten SO-
NY und in Europa u.a. zuständig für den Vertrieb von 
SONY LCD-Projektoren und Public Displays, Videokon-
ferenzlösungen und Video-Broadcast-Equipment. 
 

Unternehmensprofil 

Die TAROX Unternehmensgruppe (www.tarox.de) mit 
Hauptsitz in Lünen gehört zu Deutschlands führenden 
System-Herstellern und definiert sich als Hersteller und 
Distributor für das moderne Systemhaus.  

Die TAROX PREMIUM Distribution bietet ein ausgewähl-
tes und beratungsintensives Netzwerk- und Peripherie 
Produktsortiment.  

Der Hersteller TAROX bietet im BTO-Verfahren qualita-
tiv hochwertige Server, Blade Center, Workstation-, 
Desktop-, Media- und mobile Systeme. TFT-Displays 



Pressemitteilung 

 

Weitere Informationen 

TAROX Systems & Services GmbH 
Stellenbachstr. 49-51 
44536 Lünen 

www.tarox.de 

Christian Völkering 
Marketing & PR 

Telefon  0231 98 98 0 - 314 
Telefax 0231 98 98 0 - 176 
E-Mail marketing@tarox.de 

Public Relations 
Interemotion AG,   
Stellenbachstr. 49-51, 44536 Lünen 

und Projektoren ergänzen die Produktfamilien. Das 
OEM-Fulfilment-Service und Supply Chain Management 
by TAROX  runden die Leistung des Herstellers ab.  

Das TAROX Businessmodell vereint komplexe Distribu-
tionsleistungen mit hochwertigen Systemtechnologien 
(TAROX PC-, NB und SERVERSYSTEME), um nahezu je-
dem Businessanspruch der gewerblichen Kundschaft 
gerecht zu werden. Das TAROX Businessmodell eröff-
net dem zeitgemäßen Systemhaus den Zugang auf ei-
nen VOLLSORTIMENTER für Systemhausanforderungen.  

Die TAROX Businesskompetenz beruht auf drei inein-
ander greifenden Bausteinen: 

Gezielte (Pre-) Sales Beratung  

Effiziente Umsetzung von Projekten  

Professionelle Ausführung von Aufträgen   

Das visionäre, businesserprobte und zukunftsweisende 
Geschäftsmodell versetzt seine Kundenpartner in eine 
zeitgemäße Wettbewerbsfähigkeit.  

Hinweis für weitere Informationen 

Auf den Internetseiten unter www.tarox.de finden Sie 
in dem Bereich „News/Presse“ diese und weitere Pres-
semitteilungen sowie vorhandenes Bildmaterial. 

 


