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Attraktives Trade-In-Programm
TAROX und D-Link machen Switches ,griin®

Liinen, 27.10.2008

In enger Zusammenarbeit mit D-Link bietet TAROX
exklusiv als einer von nur zwei Distributoren in ganz
Deutschland die Moglichkeit mit Hilfe der ,Green
Ethernet Trade-In Promotion“ hohe Rabatte zu realisie-
ren. Fachhandler, die bei ihren Kunden alte Netzwerk-
komponenten gegen die aktuellen D-Link Green Ether-
net Switches austauschen, kommen in den Genuss die-
ses Vorteils.

“Alle TAROX Fachhandelspartner erhalten im Rahmen
dieses Trade-In-Programms bei drei Modellen der D-
Link Green Ethernet Switches aus der DGS-1200er Serie
einen Rabatt von bis zu 30%", erlautert Andreas Oelen-
berg, Produktmanager D-Link bei TAROX. Vor allem
die erheblichen Einsparpotentiale fiir den Endkunden
sieht Oelenberg als herausragende Vorteile: ,Die Inves-
titionskosten dieser Switches amortisieren sich schnell,
da sie gegenliber herkdbmmlichen Gigabit-Switches bis
zu 32% weniger Strom verbrauchen. Somit werden die
Betriebskosten erheblich gesenkt®. Oelenberg sieht in-
telligente und o0kologische Switches auf dem Vor-
marsch. “Angesichts steigender Energiekosten wird
dieser Aspekt immer wichtiger. “Die geringere Warme-
abgabe und die damit verbundene hohere Lebensdauer
ist ein zusatzlicher positiver Nebeneffekt. Und dies al-
les ohne EinbuRen bei Leistung und Funktionalitat!,
erganzt der TAROX-Produktmanager weiter.

Die ,griinen” Switche mit Energiesparfunktion werden
derzeit ausschlieRlich ber D-Link angeboten. Der
Hersteller hat seine drei Smart Managed Gigabit Swit-
ches DGS-1216T, DGS-1224T und DGS-1248T mit
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,Kopfchen” ausgestattet: Sie stellen fiir jeden Port au-
tomatisch fest, wie hoch der Datenverkehr auf den ein-
zelnen Ports ist, und passen die Energiezufuhr de-
mentsprechend an. Zusatzlich erkennen sie die ver-
wendete Kabelldnge und regulieren die Stromstarke
hiernach. Das spart Kosten und schont das Gerat.

Alle Endkunden, die ihre Gigabit-Technologie aktuali-
sieren mochten, erhalten die D-Link Gerdte bis zum
31. Dezember dieses Jahres uber ihren TAROX Fach-
handler zum Rabattpreis. Die Teilnahme am Trade-In-
Programm ist fir den Fachhandler unkompliziert. Er
ubersendet lediglich ein Stilllegungsformular tber die
alte Hardware an TAROX und bestellt im nachsten
Schritt die neuen Switches zu den attraktiven Trade-In-
Konditionen. Weitere Informationen erhalten alle
TAROX Fachhandelspartner lber
andreas.oelenberg@tarox.de.

Unternehmensprofil

Die TAROX Unternehmensgruppe (www.tarox.de) mit
Hauptsitz in Linen/NRW gehort zu Deutschlands fiih-
renden System-Herstellern und definiert sich als Hers-
teller und Distributor fiir das moderne Systemhaus.

Die TAROX PREMIUM Distribution bietet ein ausgewahl-
tes und beratungsintensives Netzwerk- und Peripherie
Produktsortiment.

Der Hersteller TAROX bietet im BTO-Verfahren qualita-
tiv hochwertige Server, Blade Center, Workstation-,
Desktop-, Media- und mobile Systeme. TFT-Displays
und Projektoren ergdanzen die Produktfamilien. Das
OEM-Fulfilment-Service und Supply Chain Management
by TAROX runden die Leistung des Herstellers ab.

Das TAROX Businessmodell vereint komplexe Distribu-
tionsleistungen mit hochwertigen Systemtechnologien
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(TAROX PC-, NB und SERVERSYSTEME), um nahezu je-
dem Businessanspruch der gewerblichen Kundschaft
gerecht zu werden. Das TAROX Businessmodell eroff-
net dem zeitgemaRen Systemhaus den Zugang auf ei-
nen VOLLSORTIMENTER fiir Systemhausanforderungen.

Die TAROX Businesskompetenz beruht auf drei inei-
nandergreifenden Bausteinen:

Gezielte (Pre-) Sales Beratung
Effiziente Umsetzung von Projekten
Professionelle Ausfiihrung von Auftragen

Das visiondre, businesserprobte und zukunftsweisende
Geschaftsmodell versetzt seine Kundenpartner in eine
zeitgemaRe Wettbewerbsfahigkeit.

Hinweis flir weitere Informationen

Auf den Internetseiten unter www.tarox.de finden Sie
in dem Bereich ,News/Presse“ diese und weitere Pres-
semitteilungen sowie vorhandenes Bildmaterial.
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