INFORMATICA

Informatica On-Demand Datenintegration drangt
In den Markt fur Software-as-a-Service

Ausweitung des Partnerprogramms fur Serviceprovider und die generelle Verfligbarkeit von
PowerCenter Connect for salesforce.com markieren wichtige Meilensteine

Frankfurt/ San Francisco (Kalifornien) 16. Oktober 2006 - Immer mehr Kunden und Partner
schlieBen sich der Informatica On-Demand Initiative an, die es Unternehmen ermdglicht,
Datenintegration als Software-as-a-Service (SaaS) zu nutzen. Informaticas Partnerprogramm flr
Serviceprovider, gestartet im Mai 2006, beinhaltet nun ein Dutzend Partner mit Fokus auf SaaS
und Business Process Outsourcing.

-Wir verzeichnen eine wachsende Marktakzeptanz von Informatica On-Demand, die sich im
Interesse an PowerCenter Connect for salesforce.com und unserem expandierenden Partner-
Okosystem widerspiegelt®, so Brian Gentile, Executive Vice President und Chief Marketing
Officer von Informatica. ,Gleichzeitig engagieren wir uns fur eine Starkung der bestehenden
Beziehungen mit strategischen Partnern wie salesforce.com, um sicherzustellen, dass unsere
Kunden die branchenfiihrenden Datenintegrationsfunktionen in ihren SaaS-Umgebungen nutzen
konnen.”

Zu den jungst erzielten Fortschritten zahlt die generelle Verfugbarkeit von Informatica
PowerCenter Connect for salesforce.com. Die Informatica-Software, mit der Kunden Daten aus
Salesforce nahtlos mit Daten integrieren kdnnen, die innerhalb ihres Unternehmens liegen, wird
bereits von gut einem Dutzend ,Early Adopers” genutzt, darunter Affymetrix, Brocade
Communications Systems und PowerData. ,PowerCenter Connect for salesforce.com war
mafRgeblich an der schnellen und erfolgreichen Migration unseres internen
Kundenkontaktsystems auf salesforce.com beteiligt,” kommentiert Juan Ofate, General Director
von PowerData, einem europdaischen Anbieter von IT, Professional Sevices und Training, der
sich auf Datenmanagement spezialisiert hat. SWir haben Informaticas
Datenintegrationsfahigkeiten genutzt, um mit gutem Gewissen zu migrieren und gleichzeitig mit
salesforce.com innerhalb der vorgesehenen Zeitspanne an den Start zu gehen.”

Informatica erweitert Partner-Okosystem fiir Serviceprovider

Das Informatica Partnerprogramm flr Serviceprovider befindet sich weiter auf Wachstumskurs.
Neu hinzugekommen sind Serviceprovider, die eng mit Kunden an SaaS-Projekten arbeiten. Zu
den neuen Partnern z&hlen Bluewolf, eine Unternehmensberatung, die sich auf die Einrichtung
von On-demand-Anwendungen unter salesforce.com spezialisiert hat, sowie OKERE, eine
Management- und Technologieberatungsfirma fir On-Demand-Geschéaftsanwendungen.
Weitere neue Serviceprovider-Partner sind u.a. die Softwareanbieter Market2Lead,
SignalDemand und Xactly. Aktuell hat das Partnerprogramm fir Serviceprovider zwolf
Mitglieder.



Die Bedeutung der Partnerschaft mit salesforce.com wird auch durch Informaticas Mitgliedschaft
in der neu angekindigten Apex Alliance unterstrichen. Die Apex Alliance umfasst eine
ausgewahlte Gruppe von salesforce.com-Kunden, Branchenpartnern und Risikokapitalgebern,
die gemeinsame die Vorteile des On-Demand-Modells und die Entwicklung von
mandantenfahigen Anwendungen und deren Bereitstellung tUber die neue Apex-Plattform und
Programmiersprache von salesforce.com voran bringen wollen.

Weitere Informationen Uber Informatica On-Demand, PowerCenter Connect for salesforce.com
und Informaticas Partnerprogramm flr Serviceprovider, finden Sie unter:
http://www.informatica.com/ondemand/default.htm

Uber Informatica

Informatica (NASDAQ: INFA) ist ein fuhrender Anbieter von Software fur Datenintegration. Mithilfe der Produkte von
Informatica konnen Unternehmen system-, prozess- und anwenderubergreifend auf ihre Daten zugreifen, sie
integrieren, migrieren und konsolidieren. Dadurch wird Komplexitat verringert, Konsistenz gewahrleistet und die
Organisation wird leistungsfahiger. Weltweit nutzen mehr als 2.600 Unternehmen die Softwarelésungen von
Informatica und decken damit den gesamten Bedarf an unternehmensweiter Datenintegration ab. Weitere
Informationen finden Sie unter www.informatica.com/de
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