~ p— RN l:litt‘elstand 'mr';;ti”tyt:elistand \ A :\
SULTANTS 2009 =isi = =

RCIAL MANAGEMEN

()

ORTA CO

I TERNATIONAL GC

=7

Pressemitteilung 06-10-2009

Inline Sales GmbH und ORTA CONSULTANTS bieten Vertriebs- und
Umsatzpotentiale fur deutsche Unternehmen im spanischen Markt

Deutsch-spanische Kooperation bietet in Spanien und Portugal lokale
Marketing- und Vertriebsaktivitaten

Munchen, Juni 2009

Die Inline Sales GmbH, ein international filhrender Spezialist flir Business Process
Outsourcing in Marketing und Vertrieb, erweitert ihre Vertriebsaktivitadten in Spanien
und Portugal. Neben einem eigenen Vertriebsbiro wurde dazu bereits in 2008 eine
Kooperation mit der ORTA CONSULTANTS International Commercial Management
mit Sitz in Valencia, Spanien geschlossen.

Guillermo Orta, geschéftsfihrender Gesellschafter der ORTA CONSULTANTS:
~,MaBgeblich fir den Erfolg unserer Kunden ist die internationale Expansion und das
Wachstum in interessanten Wirtschaftsregionen. Der Aufbau einer Kooperation mit
der Inline Sales verspricht Erfolg und langfristiges Geschéftswachstum fir Kunden
aus Spanien und Deutschland im jeweils anderen Land.”

Im Mittelpunkt der Zusammenarbeit steht die Bereitstellung von umfassenden
Marketing- & Vertriebsleistungen fir deutsche Unternehmen, die im spanischen Markt
ihre Geschéaftstatigkeit erweitern wollen. Desweiteren haben Unternehmen aus
Spanien Uber diese Kooperation die Mdglichkeit, ihren Vertrieb auf Deutschland,
Schweiz und Osterreich auszuweiten.

,Die Errichtung weiterer Kooperationsbliros wird langfristig den Aufbau unseres
Franchise-Systems positiv unterstttzen,”so Robert Koenig, Chairman der Inline Sales
International Group.

Die ORTA CONSULTANTS International Commercial Management mit Sitz in
Valencia, Spanien, ist seit vielen Jahren auf zwischenstaatlichen Handel und
auslandische Direktinvestitionen spezialisiert. ORTA betreut sowohl Unternehmen als
auch auslandische Regierungen bei der Marktbearbeitung in Spanien. ORTA hilft
konkret beim Aufsetzen der richtigen Vertriebsstrategie, bei der Auswahl der richtigen
Vertriebskandle und beim operativen Vertriebs- und Marketingaufbau auf der
iberischen Halbinsel.
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Die Inline Sales International Group bietet ihren Kunden in den USA und Europa
neben Beratungs- und Coaching-Dienstleistungen in Modulen alle Bestandteile der
Wertschopungskette in Marketing und Vertrieb als frei verfigbare Ressourcen an.
Zeitlich und értlich flexibel stehen Funktionalitaten wie Helpdesk, Inbound/Outbound
Telemarketing, Key Account Management oder Interimsmanagement auf
Geschaftsfihrer und Vorstandsebene zur Verfligung. Der Kunde bucht die
Ressource, wann immer er sie braucht und kann sie nach Belieben skalieren. So
kann er die Vertriebsressourcen auf Stunden- oder Tagesbasis flexibel nach
anfallendem Workload, Peakzeiten oder eigener Organisationssituation einsetzen.
Das Pensum und den Zeitrahmen bestimmt der Kunde. Das garantiert den Uberblick
und die volle Kostenkontrolle.

Die Vorteile liegen auf der Hand: kirzere Verkaufszyklen durch persénliche Kontakte
in allen Branchen, geringere Kosten fur den Vertrieb durch flexiblen Einsatz, sowie
mehr Erfolg durch volle Konzentration auf den Vertrieb.

Uber Inline Sales GmbH

Die Inline Sales GmbH mit Sitz in Minchen ist ein Unternehmen der Inline Sales International Group
und verantwortlich flir das Geschéft der Gruppe in Zentral- und Osteuropa. Weitere Niederlassungen
der Gruppe befinden sich in London, Paris und Miami. Vertriebsblros bestehen in Hannover, Moskau,
Posen, Prag, Sofia, Valencia und Wien.

Die Inline Sales GmbH, Spezialist fir Business Process Outsourcing in Marketing und Vertrieb,
Ubernimmt flr Unternehmen der unterschiedlichsten Branchen den strategischen und operativen
Geschéaftsaufbau durch die Bereitstellung von Vertriebs-Outsourcing, Interims-Management und
Marketing Services.

In ihrer Gber 10-jahrigen Tatigkeit hat die Inline Sales International Group namhafte Kunden betreut wie
British Telecom, BBC, Motorola, COMPAREX Services, Samsung, EDS, Laser 2000 und viele andere.

Kontakt Inline Sales GmbH: Kontakt ORTA CONSULTANTS
Presseabteilung Public Relations
Hermann-Schaller-Strasse 24 Av. Cortes Valencianas 39-1
81825 Miinchen 46015 Valencia

Deutschland Spanien

Tel: +49-89-3090-488-32 Tel: +34-96-119.96-10

Fax: +49-89-3090-488-42 Fax: +34-96-112.58-91

Email: presse@inline-sales.com Email: info@orta.com.es

http://www.inline-sales.com http://www.orta.com.es



