
 

 

 
 

 
 
 

 
 
Das Konzept von FONOMIX – dem neuen Online Tonstudio von corporate music. 
 
Bei FONOMIX kann der Fachhändler, wie auch der Endkunde, in ECHTZEIT Musik und Sprache 
mischen und diese direkt downloaden – als hätte er sein eigenes Tonstudio. Dabei bekommt er 
die Produktion im genau dem Format und in der Länge, die er braucht.   
 
FONOMIX hat alle Informationen über Hardware und Software wie die Formate und Längen – 
von nahezu allen Relevanten Herstellern im ITK- Bereich. 
 
FONOMIX Features: 

• Mischen von Musik und Sprache in Echtzeit 
• Erhalt der Produktion in wenigen Minuten 
• Online Bezahlsystem mit Rabattstufen 
• Ausgabe der Dateien in jedem bekannten Format 
• Ausgabe der Produktionen in der richtigen Läge für jede bekannte Hardware 
• Eigener My- Bereich für Fachhändler 
• Anlegen von Projekten 
• Erstellen von produktspezifischen Gutscheinen 
• Erstellung von günstigen individuelle Sprachaufnahmen 
• Gutscheine auch für Sprachaufnahmen 
• Flatrates und Volumenpakte mit hohen Preisnachlässen 

 
 
FONOMIX ermöglicht Umsätze ohne Barrieren. Partner können über individuelle 
Sprachaufnahmen verdienen. Die große Mehrzahl der Kunden wird im ersten Schritt aber eine 
standardisierte, aber hochwertige Lösung vorziehen. Der Fachhändler erhält Rabatt gegenüber 
dem Endkunden. 
 
Das Erfolgkonzept von FONOMIX beruht darauf, dass alle wichtigen Teilnehmer des 
Telekommunikationsmarktes integriert sind.  
 
1.  Der Fachhandel,  
2.  Der Großhandel (z.B.: Michael Telecom und NTplus)  
3.  Alle wichtigen Hersteller von TK- Anlagen, Hard- und Software 
 
Corporate music stellt 100 Musikstücke und viele Sprachaufnahmen online. Daraus lassen sich 
unmittelbar zahlreiche Kombinationen mixen. 
 
Fachhändler können Volumenpakete kaufen wie z.B."10 Warteschleifen" oder einen 5er Mix 
Ihrer Wahl. Weiterhin bieten wir gerätespezifische Pakete für alle möglichen TK- Anlagen, Hard- 
und Softwarelösungen. FONOMIX stellt sofort alle Möglichkeiten des Moduls zur Auswahl – zu 
einem günstigen Preis. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
Das mächtigste Werkzeug von FONOMIX aber ist die Erstellung von Gutscheinen. 
Fachhändler erstellen Gutscheine für die TK- Anlage Ihrer Kunden, für deren Konfiguration. 
Jeder Gutschein bietet dem Endkunden genau das, was der Fachhändler will. So können 
Gutscheine eingeschränkt werden auf bestimmte Anwendungen und sogar auf bestimmte 
Musiken und Sprachaufnahmen. 
 
Fester Bestandteil von FONOMIX sind auch Gutscheine direkt vom Großhändler, zum Beispiel in 
Kooperation mit Herstellern. Der Endkunde oder der Fachhändler gibt den Gutscheincode ein 
und wird interaktiv und intuitiv zu seiner Musik oder Sprachaufnahme geführt.  
 
 
Der Nutzen für unsere Partner: 
 
Wenig Arbeit und viele Vorteile für unsere Solution Partner (Fachhändler): 
 

• Unwiderstehliche Paketpreise 
• Flatrates für Sparfüchse 
• Eigener My- Bereich  
• Anlegen von Kundenprojekten 
• Mehrwert für die Kunden in Zeiten von Internetshops 
• Zusätzliche Dienstleistungen und extra Verdienst 
• Neue Verkaufsargumente 
• Exzellente Chancen zur Kundenbindung 

 
Vorteile für unsere Premium Partner (Großhändler): 
 

• Als Premium Partner erhalten ausgewählte Distributoren einen eigenen Shop mit Ihrem 
„Look & Feel“ 

• Jeder Fachhändler der sich über diesen Shop einträgt, liefert dauerhaft eine 
ausgehandelte Provision. Soll heißen, bei jedem Kauf verdient der Großhändler 
automatisch mit. Zur Überprüfung gibt es Statistiken. 

• Großhändler können Gutscheine direkt bei corporate music kaufen  - und zwar „Custom 
Made“ in Funktion, Format und Menge. Über den Direktvertrieb können diese Gutscheine 
als Add-on an den Fachhandel vertrieben werden. 

• Zusammen mit Herstellern können Marketingaktionen für ausgewählte Produkte mit 
Audiofunktionen ausgeführt werden. 

 
Vorteile für Hersteller: 
 

• Hersteller finden ihre Hardware bei der Auswahl der Geräte, die der Kunde vor jeder 
Mischung wählt.  

• Produkte mit Audiofunktionen können beworben und die einzelnen Funktionen über 
FONOMIX promotet werden. So können Aktionen mit dem Groß- und Fachhandel 
durchgeführt werden. 

• Der Hersteller erreicht neue Kundengruppen ohne Aufwand. Nicht selten werden heute 
Telefonanlagen wegen Ihre Audio oder Voice- Fähigkeiten gekauft. 

• Industriepartner, die Ihre Produkte nicht über den Großhandel vertreiben, können einen 
eigenen Shop erhalten. 


