
 

© salesfactory42 www.salesfactory42.com Tel. 089 / 878 0 676 0 

cloud software solutions
salesfactory 42

®

Advanced Cloud Group 

salesforce.com Cloudforce 2010 München - 21. Oktober 2010 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

 
 

Zwei führende Salesforce Consulting Partner bündeln für Ihre erfolgreiche Cloud-Lösungen die 
abgestimmten Leistungen und Kompetenzen in der  Advanced Cloud Group: 

 

 

salesfactory42 – Advanced Cloud Group                          
 
Die salesfactory42 ist Spezialist für Vertriebsprozesse und Projekt-Management. 

Wir implementierenn Prozesse auf Cloud Plattformen von Salesforce, Google, Adobe und Amazon 
und entwickeln Lösungen wie z.B. Mobile Apps, grafische drag & drop Oberflächen und Online- / 
Offline- Anwendungen (Mac, PC, Mobile) für Salesforce. 
 

                           
 
 
 

ITBconsult – Advanced Cloud Group                            
 
ITBconsult realisiert seit 10 Jahren anspruchsvolle Integrationsprojekte bei großen Unternehmen. 

Die Umsetzung von Vertriebs- und Service- Prozessen von Salesforce über SAP, Oracle oder 
Microsoft – Systeme wird durch die Verwendung der führenden Integrationswerkzeuge von 
Informatica schnell und kostengünstig realisiert. 
 

         

A D V A N C E D  C L O U D  G R O U P
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Mobile Apps, Routenplanung 

 

Angebote, Zeiterfassung und Projekt Management 
 

Best Practice, Lösungen und Life Demos der drag & drop Salesforce-
Erweiterungen mit grafischer Benutzeroberfäche (Usabil ity) 

 
 
 Mobile Apps Salesforce mobi l  mit  dem iPhone, iPad  oder  
  Blackberry  nutzen.  
 
  QR-Codes  e in lesen und mit  Salesforce abgle ichen. 
 

 
 Routenplanung  bei  e inem großen deutschen  
 Logist ik-Unternehmen (Promotoren-Steuerung) 
 
 Google Maps- Integrat ion (Salesforce /  iPad) 
 

 

quote 2.0 Die intuit ive,  graf ische „drag & drop“ 
 Angebotserstel lung ,  erweitert  Angebotsfunkt ionen 
 von salesforce.com um Textbausteine, Templates,  
 Zubehörprodukte und mehr. . .  
 

mytime-fx® Die intuit ive Zeiterfassungslösung. Erfassung auf  
 Kunden, Projekte oder Serviceverträge. 
 Für Mac, Windows, L inux, iPad und iPhone.  
 Onl ine und Off l ine Zeiten erfassen und abrechnen. 
 

 
project-fx® Die graf ische Mult i-  Projekt Management  -Lösung,  
 vom Angebot über Zeiterfassung bis zu  
 Statusberichten und Leistungsabrechnungen vol l  in   
 salesforce.com integr iert !  
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salesfactory42 ist als zertifizierter salesforce.com Consulting Partner, Adobe Silver Solution 
Partner und Google Enterprise Partner Spezialist für CRM- und Projekt Management -Lösungen 
sowie Consulting im Cloud Computing und SaaS (Software-as-a-Service) Umfeld.  
 
Wir beraten, optimieren Prozesse, entwickeln Lösungen und führen diese mit Ihnen gemeinsam in 
Ihrer Organisation ein. Dabei greifen unsere interdisziplinären Teams auf langjährige Praxis- und 
Managementerfahrung in Marketing, Vertrieb und Projekt Management zurück. Der Schwerpunkt 
unserer Tätigkeit liegt bei Kunden im High-Tech-Dienstleistungsbereich, insbesondere IT-
Systemhäuser und Hersteller.  
 
Das modular aufgebaute, prozessoptimierte Anwendungs-Portfolio auf der Basis von salesforce.com 
bietet sämtliche Bausteine für das effiziente Projektgeschäft: vom Web-Content-Management für 
Marketing über Angebotserstellung in salesforce.com, das Customer Relationship Management für 
die Lead- und Opportunity-Bearbeitung bis hin zur kompletten zeit- und kostensparenden 
Projektabwicklung inkl. Zeiterfassung, Leistungsabrechnung und Faktura.  
 
Für Dienstleistungsunternehmen mit Projektgeschäft haben wir spezielle Lösungen entwickelt, 
die neben dem teamübergreifenden Projekt Management, der Projektplanung und –Kalkulation auch 
die kontinuierliche kaufmännische Projektüberwachung und –Nachkalkulation ermöglichen.  
 
Besonderen Wert legt salesfactory42 auf höchste Qualität, Benutzerfreundlichkeit (Usability) und 
ansprechendes, grafisches drag & drop Interface-Design.  
 
 
 
Partner und Zertifizierungen 

           
 
Kontakt:  
 
salesfactory42 Tel.  +49 89 878 06 76 – 0 
Inh. Michael Frohn Fax  +49 89 878 06 76 - 99 
Rosenheimer Str. 145f E-Mail  info@salesfactory42.com 
81671 München Web www.salefactory42.com 


