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Pressemitteilung 11-3/2005
Laser 2000 bildet Grundlage fiir weiterhin tGberdurchschnittliches Wachstum

Inline Sales GmbH mit strategischem Ausbau von Vertrieb und Marketing der
Laser 2000 GmbH beauftragt

Wessling - Minchen, November 2005

Die Laser 2000 GmbH mit Sitz in Wessling bei Munchen, Marktftuhrer fir ,Optische
Technologien®, will ihren erfolgreichen Kurs der letzten Jahre fortsetzten und startet
eine strategische Partnerschaft mit dem Vertriebs- und Marketing-Spezialisten Inline
Sales GmbH. Ziel der Zusammenarbeit ist die konsequente Weiterverfolgung der
nationalen und internationalen Expansions-Strategie der Laser 2000 GmbH mit Blick
auf die nachsten Jahre.

Zum Leistungsumfang der Laser 2000 gehért ein weitreichendes Spektrum von
Produkten der ,Optischen Technologien® wie Laserstrahlquellen fir die
Materialbearbeitung, Bildverarbeitung, Biotechnologie sowie wissenschaftlichen
Anwendungen und vielen anderen.

Zum Kundenkreis der Laser 2000 gehdéren unter anderem Forschungseinrichtungen
wie Universitaten, Fraunhofer und Max Planck Institute sowie mittelstandische
Unternehmen und die GroBindustrie.

Bei ihren Expansionsplanen wird die Laser 2000 durch Beratungsleistungen der Inline
Sales GmbH unterstutzt. Konkret hilft die Inline Sales bei der Planung und
Realisierung von marketing- und vertriebsrelevanten Themen wie zum Beispiel:
Businessplane, Vertriebscoaching, VergUtungsmodelle, Kommunikationsstrategien
oder auch PR-MaBnahmen. Ziel ist dabei das solide Wachstum der Laser 2000 in den
letzten Jahren auf ein zukinftiges Fundament zu stellen.

LsDurch die Zusammenarbeit mit der Inline Sales haben wir einen kompetenten
Partner, der uns bei der Umsetzung unserer strategischen MaBnahmen unterstiitzt
und uns auf dem Weg zu einem effizienten Kundenbeziehungsmanagement als
Sparringspartner begleitet”, so Armin Luft, Geschaftsfliihrer der Laser 2000 GmbH.

Grundsatzlich kann die Laser 2000 GmbH bei der Inline Sales GmbH neben den
bereits in der Umsetzungsphase befindlichen Prozessen wie Aufsetzen von Vertriebs-
und Marketing-Strategien auch operative Dienstleistungen wie Key-Account-
Management, Interimsmanagement, Umsatzgenerierung, Aufbau von
Vertriebskanalen, internationales Business Development oder auch das Outsourcing
von ganzen Vertriebsabteilungen abrufen.
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Die Inline Sales GmbH bietet ihren Kunden die Mdéglichkeit, mit dem Einsatz geringer
Ressourcen effektiv und rasch im européaischen Markt FuB zu fassen. Gegrindet im
Juli 1998 konnte sich die Inline Sales Gruppe als internationale Vertriebsorganisation
mit Spezialisten aus Marketing und Vertrieb unter anderem im Bereich der IT und
Telekommunikation etablieren. Mit Niederlassungen in Europa, USA & Asien ist eine
internationale Plattform fur die Entwicklung von Unternehmen geschaffen worden.

Kunden der Inline Sales kdnnen flexibel und transparent auf strategische und
operative Vertriebs- und Marketing-Ressourcen zugreifen und somit die Grundlagen
Ihres Erfolges modular skalieren; gleich ob sie neue Produkte platzieren, neue
Kundengruppen generieren oder ins Ausland expandieren wollen. Vorteile wie kirzere
Verkaufszyklen durch personliche Kontakte in allen Branchen, geringere Kosten fur
die Vertriebsmannschaft durch flexibleren Einsatz, sowie mehr Erfolg durch die volle
Konzentration auf den Vertrieb, liegen dabei auf der Hand.

Weitere Informationen und Downloads stehen im Internet zur Verfigung unter:
http://www.laser2000.de oder http://www.inline-sales.com

Uber Laser 2000 GmbH:

Laser 2000 wurde 1986 von Armin Luft in Minchen gegriindet.

Ziel der Grindung war es, den Kunden innovative Produkte der "Optischen Technologien" weltweit
fihrender Hersteller aus einer Hand anbieten zu kénnen. Das Angebotsspektrum der Laser 2000 ist
gekennzeichnet durch einen hohen Innovationsgrad und groBe Zuverlassigkeit. Die Produkte finden
sowohl im Forschungsbereich als auch im industriellen Umfeld ihren Einsatz.

Uber Inline Sales GmbH:

Die Inline Sales GmbH mit Sitz in Grinwald bei Minchen ist ein Unternehmen der international
operierenden Inline Sales Gruppe, London.

Die Inline Sales GmbH, verantwortlich fir das Geschaft der Gruppe in Zentral- und Osteuropa,
Ubernimmt unter anderem fir Softwarehersteller, [|T-Dienstleister und Telekommunikations-
Unternehmen den Aufbau von Business Development, Vertrieb und Marketing.

Weitere Niederlassungen der Gruppe befinden sich in Wien, Zirich, London, Boston und Shenzhen.

Kontakt Laser 2000 GmbH: Kontakt Inline Sales GmbH:
Herr Jan Brubacher Herr Sebastian Naumann
Argelsrieder Feld 14 Otto-Heilmann-Str. 18a

82234 Wessling 82031 Griinwald

Tel.: +49-8153-405-39 Tel.: +49-89-693971-38

Fax: +49-8153-405-33 Fax: +49-89-693971-41

E-Mail: jan.brubacher@laser2000.de E-Mail: presse@inline-sales.com

http://www.laser2000.de http://www.inline-sales.com



