Sarah Witt und Jens Mendler verstarken den
Channelvertrieb bei der SOFTAGE Distribution GmbH.

Die neuen Experten im vertrieblichen Partnerbereich sprechen lber ihre
Ziele und Aufgaben.

Die Softage-Gruppe stellt ab sofort mit Frau Sarah Witt und Herrn Jens Mendler ihr Channel Account
Management personell neu auf. Frau Witt und Herr Mendler unterstehen damit direkt der
Geschéftsfihrung von Herrn Jorg R. Plaschka. Als leitende Mitglieder der SOFTAGE Distribution
werden sie neue Akzente in der Zusammenarbeit mit Vertragspartnern der SOFTAGE-Gruppe setzen.
Unter der Verantwortung von Frau Witt und Herrn Mendler werden vor allem der Ausbau des
Vertriebspartnernetzes und die Betreuung der bestehenden Partner fallen.

"Mit diesem Team haben wir zwei ausgewiesene Experten in der professionellen Partnerbetreuung, die
sowohl lber die Sachkompetenz, als auch die notwendige Erfahrung verfiigen um unsere
Bestrebungen nach bester Leistung fir unsere Partner weiterzuentwickeln®, so Jorg Plaschka
Geschaftsfiihrer der SOFTAGE GmbH tiberzeugt.

Sarah Witt war in den letzten Jahren fiir die R. Kohlhauer GmbH tétig, einem
mittelstandischen Systemlieferanten und Produzenten von
Larmschutzwénden. IThre Hauptverantwortlichkeiten lagen neben der
projektspezifischen Koordination der internen Abteilungen Vertrieb, Einkauf
und Produktion vor allem in der Neugewinnung von Endkunden und der
Betreuung von Vertriebspartnern. Die R. Kohlhauer GmbH verwendet die
MESONIC WINLine bereits seit 3 Jahren. In Zusammenarbeit mit der internen
IT-Abteilung unterstiitzte Sarah Witt vertriebsseitig die Einfihrung des
Systems sowie die Anpassungen an die  betriebsspezifische
: Ablauforganisation und war mitverantwortlich fir die internen WINLine
A & Schulungen der Mitarbeiter. Davor war Frau Witt im Erstausristungsvertrieb

' der Michelin Reifenwerke GmbH & Co. KGaA in Karlsruhe tétig. "In meiner
bisherigen Tétigkeit im internationalen Vertrieb habe ich viele unterschiedliche und interessante
Projekte und Personlichkeiten kennengelernt. Ebenso hat jedes ERP-Projekt und jeder Lead sein
eigenes, individuelles Anforderungsprofil. Ich freue mich, diese Herausforderung zusammen mit
unseren Partner anzugehen. "

Jens Mendler hat zuletzt das EDU-Business im DACH fiir die Logitech-Tochter
3Dconnexion erfolgreich aufgebaut. Neben einem konsequenten Acoount
Management stand die Aquise, Installation und Produktivierung eines Partner-
Channels im Fokus seiner Téatigkeit. Erfahrungen in der ERP-Branche hat Herr
Mendler in seiner mehrjahrigen Tatigkeit als Product Manager SAP fir
Siemens Business Services gesammelt. Weiter Stationen seiner beruflichen
Laufbahn waren u. a. die Firmen IBM, Intuit und @Last Software. ,Als Trusted
Business Aadvisor verstehe ich mich als Berater und Coach unserer Partner, die
ich mit der breit angelegten Palette von Werkzeugen aus unserem Partner-
Programm aktiv unterstiitze."

Die Zielsetzung im Partnerbereich von Sarah Witt und Jens Mendler liegen auf einem Hdochstmal an
Kundenorientierung und einer konstruktiven Zusammenarbeit und Betreuung. Frau Witt und Herr
Mendler verstehen sich als kompetente Ansprechpartner fir ihre Héndler, werden aber auch die
Wiinsche der Kunden von Vertriebspartnern einfordern. Nach dem Prinzip Fordern-und-Fordern soll
die Marktdurchdringung der MESONIC Business Software mit dem Fachhandel weiter vorangetrieben
werden.



Uber die SOFTAGE Services GmbH

Die SOFTAGE Gruppe (SOFTAGE Services GmbH, SOFTAGE Distribution GmbH,
SOFTAGE Solutions GmbH) vertreibt als value added Distributor und autorisiertes
Mesonic CompetenceCenter zusammen mit einem eigenen Fachhandelsnetz im
deutschsprachigen Raum ERP- und CRM-LOsungen des Herstellers Mesonic. Das
Leistungsportfolio umfasst neben Distributionsleistungen alle Pre- und AfterSales-
Services und die zentralisierte Mesonic-Anwender- & Partnerunterstitzung.

SOFTAGE wird jahrlich von der Europdischen Vereinigung fir ERP- & CRM-
Zertifizierungen (EVZ) gepriift und garantiert Anwendern und Partnern fundiertes
KnowHow zur Begleitung von Geschaftsprozessen mit ERP und CRM. Weitere
Informationen finden Sie unter: www.SOFTAGE.de
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